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EJERCICIOS DE SIMULACION PARA
DETERMINAR LAS RELACIONES DE
PODER ECONOMICO A LO INTERNO

DE UNA RELACION DE PAREJA

RESUMEN

Hoy en dia, las mujeres podrian mantenerse en un estado de dependencia economica
aun cuando se les dote de ingreso. Por ende, este trabajo se basa en la “teoria de la sexuacion
del dinero”, la cual pretende explicar como algunas relaciones de pareja pueden terminar
por mantener sumida a la mujer en un nivel de dependencia econéomica aun cuando esta
posea ingresos por su cuenta. El resultado se deriva a partir de procesos de optimizacion y
para ello se presentd un juego en dos etapas con racionalidad acotada. Entre las conclusiones
encontradas en este modelo estdn que las mujeres mas expuestas a los mecanismos de
coercion y las que se encuentran atrapadas entre seguir el estereotipo de la feminidad y
liberarse terminan transfiriendo mas recursos para aliviar su culpa y son estas las que deben
invertir una porcion mas importante de su tiempo para hacer valer su derecho a administrar
su ingreso. Bajo mecanismos racionales de toma de decisiones, mujeres y hombres con
perfiles similares tienden a comportarse en forma similar. Las mujeres no ceden su ingreso
para “comprar” afecto, sino que lo hacen para evitar la coercion; los hombres que recurren a
estas estrategias ocultas de dominacion terminan por recibir menos afecto de su pareja.

PALABRAS CLAVE
Teoria de juegos, relaciones de pareja, feminismo, teoria de la sexuacion del dinero,
racionalismo.



SUMMARY

Nowadays women may remain in a state of economic dependence even when they
are endowed with income. This paper is based on the theory about the “sexuation of money”,
which aims to explain how some relationships may end up keeping the woman plunged to a
level of economic dependence, even when she has her own income. The result is derived from
an optimization process and is based on a two—stage game with bounded rationality. One of
the conclusions in this model is that women who are more exposed to coercion mechanisms
and those who are caught between the stereotype of femininity and freedom end up
transferring more resources to alleviate their guilt. Those are the women who invest a bigger
portion of their time to assert their right to manage their income. Under rational mechanisms
of decision making, women and men with similar profiles tend to behave similarly. Women
do not give up their income to “buy” affection, but they do it to avoid coercion. Men who use
these hidden strategies of domination end up receiving less affection from their partner.

KEY WORDS
Game theory, relationships, feminism, sexuation of money, rationalism



1. INTRODUCCION

En el presente trabajo se muestra como las mujeres podrian mantenerse en un estado
de dependencia econdémica ain cuando se les dote de ingreso. Esto se logra mediante la
formalizaciéon y simulacion virtual de la “teoria de la sexuacion del dinero” de la psicéloga
Clara Coria. Segun esta teoria, la asimilacion de los roles de género en la dindmica familiar
puede generar mecanismos implicitos de negociacion que terminen por crear una dependencia
econdémica de la mujer, basicamente por dos razones: (i) la ruptura con los estereotipos
sexuales que implica la generacion y posesion de ingresos puede provocar sentimientos de
culpa que son aliviados mediante la renuncia a la administracion del ingreso propio y (ii) esta
renuncia también obedece a una estrategia para evitar ser sancionadas, precisamente, por
romper con esos roles de género. Tal vez la conclusiéon mas importante que debe resaltarse
de esta formalizacion del modelo consiste en que dicha renuncia a la independencia se deriva
como parte de un proceso racional que responde al sufrimiento de mecanismos de coercion y
a la interiorizacién de los roles de género.

Para esto se ha estructurado el trabajo de la siguiente manera: en la seccion 2 se
hace una resefia sobre el tratamiento que se le ha dado, desde la economia, al estudio de las
relaciones familiares, asi como una breve referencia al concepto de la “sexuacion del dinero” y
coémo esta ultima podria ofrecer una explicacion a las distribuciones no equitativas del ingreso
al interior de una familia. En la seccion 3 se ahonda en esta teoria conforme se va presentando
una propuesta para formalizarla mediante un modelo, planteado desde el lenguaje econdémico.
En la seccion 4 se presenta la aplicacion de este modelo, es decir, el programa computacional
generado para obtener las simulaciones. En la seccion 5 se muestran los resultados. En la
seccion 6 se presenta una forma alternativa —menos ortodoxa— de formalizacion del mismo
discurso, pero abordado desde lo que se conoce como economia evolucionaria y en la seccion
7 se discuten los resultados de esta segunda version. Finalmente, en la seccion 8 se resumen
las principales conclusiones y recomendaciones.



2. STATUS QUAESTIONIS

La economia de la familia (household and family economics) es la rama de la
economia que estudia las decisiones economicas de los hogares. Basicamente, consiste en
una aplicacion de los principios de la microeconomia a las decisiones familiares, cada vez
con mayor énfasis en la teoria de juegos. De esta forma, se aplica el instrumental econémico
para explicar comportamientos sociologicos, tales como las tasas de divorcio o fertilidad,
las probabilidades de cometer crimenes, etcétera. Sin embargo, el mayor énfasis que se le ha
dado a estos trabajos versa sobre el mercado laboral y los patrones de consumo, no sobre la
definicion de la administracion del ingreso a lo interno del hogar, debido, principalmente, a
que este no es un fendmeno facilmente observable. En forma muy general, puede definirse
cuatro generaciones de modelos en esta rama de la disciplina: (i) los modelos unitarios,
(11) los modelos colectivos con cooperacion, (iii) los modelos colectivos con posibilidad de
cooperacion y divorcio y (iv) los modelos colectivos con interaccion estratégica.

El pionero en esta rama de la economia es Gary Becker. Este autor propone el estudio
de la familia como una unidad econémica que optimiza su bienestar en forma racional a
partir de las decisiones altruistas que toma la “cabeza” del hogar en nombre de tod@s 1@s
integrantes de la familia. El gran supuesto detrds de esto es pensar que la cabeza del hogar
—definida como el hombre en los trabajos de Becker— se interesa por el bienestar de las otras
personas y, por tanto, toma sus decisiones con base en lo que seria una especie de funcion de
utilidad social para el nucleo familiar. Lo anterior le permite a Becker manejar el problema de
decisiones del hogar como el de una persona singular y de aqui deriva resultados que explican
la division sexual del trabajo (Becker: 1973, 1974a, 1974b) a partir de diferencias en las
tasas salariales y, por tanto, en las productividades entre mujeres y hombres, las diferencias
salariales a partir de diferencias en inversion entre los géneros debido a estereotipos y la
discriminacion estadistica (Becker: 1993, p.388) y la relacion entre el matrimonio, la mayor
participacion de las mujeres en la fuerza laboral y la caida de las tasas de fertilidad (Becker,
Landes & Michael: 1977, p.1142), entre otros fendmenos.

No obstante lo innovador de los modelos unitarios propuestos por Becker, estos
enfrentan sus problemas: en primer lugar, se oponen al individualismo metodolégico de la
teoria microecondémica, pues como bien lo sefialan Chiappori (1988, p.53; 1992, p.440—-442),
Browning & Chiappori (1998, p. 1242), Browning, Bourguignon, Chiappori & Lechene (1994,
p. 1068) y Pollak (s.f., p.38), la teoria clasica de la utilidad refiere a individu@s, no hogares
por lo que estos ultimos lejos de ser una unidad homogénea deben ser entendidos como el
resultado de la interaccion de diversas decisiones individuales. En segundo lugar, se requiere
que el hombre, constituido en cabeza de familia, sea altruista y tenga la ultima palabra
(Chiappori: 1988, p.442) para poder lograr una asignacion eficiente de recursos. En tercer
lugar, suponer una tnica funcion de utilidad para la familia implica que es posible agregar las
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diferentes funciones de utilidad individuales, lo que Becker no explica y es, desde la teoria
microecondmica, imposible. Asimismo, tampoco explica como se decide la reparticion del
consumo a lo interno de la familia. Al respecto, Chiappori (1998, p. 1242), sefiala que es de
esperarse que quien genere el ingreso, afecte la distribucién del consumo, mientras Pollak
(s.f., p.38) atribuye esta reparticion interna del consumo familiar al mantenimiento, sin ningin
costo, de acuerdos previos al matrimonio, lo cual seria inconsistente con la teoria y con el
mismo supuesto de altruismo. Finalmente, Pollak (s.f., p.39) sefiala que la relacion inversa
que Becker encuentra entre las productividades de mujeres y hombres y que conducirian a la
especializacion obedece a una omision de los bienes publicos que se generan en la familia,
pero que, al incorporar estos bienes, la relacion que se obtiene no es negativa, sino positiva.

Las anteriores criticas al modelo unitario de Becker, dieron origen a una segunda
generacion de modelos en los que el hogar se plantea como una colectividad de personas
que toman decisiones Pareto—eficientes. A estos se les conoce como los modelos colectivos
y, al igual que en los primeros, en ellos se pretende hacer uso del instrumental econémico
para comprender fenomenos como la participacion laboral de las mujeres, el impacto de
las politicas reproductivas o laborales en el crecimiento y la demanda por ciertos bienes y
servicios, entre otras. En general, la razon de estudiar la dindmica intrafamiliar obedece al
interés por definir politicas laborales o de combate a la pobreza. Como bien lo sefiala Deaton
(1997, p.223), “el bienestar, los estandares de vida y la pobreza son todas caracteristicas de
individu@s, no de los hogares”. Por tanto, los modelos colectivos con agentes heterogéne@
s encuentran su aplicacion empirica en estimaciones econométricas de medicion de la
pobreza o redistribucion del ingreso familiar con el fin de observar el comportamiento de
grupos especificos, por ejemplo, mujeres, nifi@s o personas adultas mayores. En dichas
estimaciones, se utilizan medidas de consumo equivalente para poder determinar el nivel de
bienestar de 1@s miembr@s de un hogar a partir de los datos —generalmente agregados— de
sus patrones de consumo obtenidos de las encuestas de ingresos y gastos de los hogares o de
las encuestas de estandares de vida.

Para poder realizar estas estimaciones, se utiliza una metodologia desarrollada por
Chiappori (1988 y 1992) que consiste en asignar una regla de participacion de cada miembr(@
del hogar en el ingreso familiar. De esta forma, partiendo del supuesto de que los resultados
que se observan son eficientes, se construyen curvas de demanda para cada persona y con
esto se determina su bienestar, ya sea mediante mediciones de requerimientos nutricionales,
niveles de consumo, etc. La metodologia de Chiappori, también permite determinar la oferta
laboral de las mujeres y los hombres, asi como la distribucion final del ingreso en el seno de la
familia, mostrando resultados interesantes. Por ejemplo, Browning, Bourguignon, Chiappori
& Lechene (1994, p.1089-1090) demuestran que la participacion en el ingreso incide sobre
la participacion de esa persona en el gasto familiar, contrario al supuesto altruista de Becker
segun el cual independientemente de cudl sea la fuente de ingreso, la cabeza procederia
a repartir equitativamente el gasto, mientras Browning & Chiappori (1998, p.1268—1270)
encuentran variaciones en los patrones de consumo cuando se alteran las proporciones de
aporte del ingreso de la mujer y el hombre en un hogar.
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Este método supone una mejora a los modelos unitarios porque permite reconstruir
funciones de demanda individuales con el objetivo de estudiar sus variaciones respecto a
cambios en los precios a partir de observaciones de ofertas laborales y patrones de consumo
en los hogares. Esto supone el reconocimiento de diversos intereses a lo interno del hogar
y no ya una familia uniforme como la pretendia Becker. Sin embargo, la obtencion de estas
curvas de demanda se logra suponiendo que existe una regla de distribucion del ingreso a
lo interno de la familia y que cada persona optimiza su bienestar tomando como dada la
proporcion del ingreso que le corresponde de forma tal que se observa un resultado Pareto—
eficiente. Debido a que el tiempo llevaria a las personas a cooperar, esta regla seria eficiente,
pero el método no permite explicar cobmo surge esta regla a lo interno de la familia ni porqué
las personas querrian cooperar para derivar este resultado.

Un tercer tipo de modelo utilizado para comprender las relaciones familiares y del
hogar intenta relajar los supuestos de cooperacion y eficiencia de los que parte el modelo
de Chiappori. Marilyn Manser & Murray Brown (1980) y Marjorie B. Mc Elroy & Mary
Jean Horney (1981) explican la cooperacion como resultado a la alternativa de no cooperar:
el divorcio. Es decir, la cooperacion no es un comportamiento impuesto, sino que es
observado en aquellos casos en que las personas prefieren cooperar antes que divorciarse.
Esto permite la posibilidad de introducir comportamientos que se definen a partir de sopesar
diversas opciones, lo que deriva en la formulacidén de la cuarta y ultima generacion de
modelos. Estos ultimos corresponden a modelos colectivos con interaccion estratégica y
fueron introducidos por Lundberg y Pollak (1993) en su modelo de esferas separadas. Los
resultados que se obtienen de este tipo de modelos no son necesariamente Pareto—eficientes,
sus equilibrios pueden ser afectados por la historia o la cultura y la distribucion del gasto
entre l@s integrantes de un hogar depende de quién controle el ingreso. Basicamente,
como bien lo sefialan Lundberg y Pollak (1994, p.133), en el hogar cada persona cuenta con
su propia funcion de preferencias y las relaciones entre ellas no tienen porqué enmarcarse,
previamente, en un juego cooperativo, pues esto supondria que es posible mantener algiin
acuerdo anterior sin ningun tipo de costo, cuando en realidad en el matrimonio no hay acceso
a instituciones que podrian obligar a cumplir contratos previos. Mas bien, es de esperarse que
si en el matrimonio surge alguna dindmica de cooperacion esta corresponda con estrategias
viables, es decir, estrategias que la mujer o el hombre escogerian de por si en ese escenario
particular. De esta forma, los modelos colectivos con interaccion estratégica buscan derivar
equilibrios del tipo Nash—Cournot, es decir, aquellos equilibrios en donde cada persona opta
por la estrategia que maximiza su bienestar cuando se toma la estrategia de la otra persona
como dada. (Lundberg & Pollak: 1993, p. 993) Esto implica que no hay un comportamiento
altruista, sino egoista y racional.

Un elemento indispensable en estos modelos consiste en determinar, entre las
diversas estrategias posibles, un punto de comparacion que corresponderia con el equilibrio
no cooperativo. Es decir, las posibilidades de cooperacion intrafamiliar deben implicar
una mejora de bienestar con respecto a esa mejor estrategia cuando no se coopera. Asi, las
relaciones se encuentran delimitadas por el resultado de un juego no cooperativo, en donde
el resultado puede ser otro punto interno al matrimonio y que seria obtenido en ausencia
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de acuerdo o, en el caso extremo, al divorciarse, salvo que, en este ultimo, el punto de
referencia seria externo al matrimonio. También podria interpretarse como violencia o una
amenaza de violencia. (Lundberg & Pollak: 1993, p. 997) Bajo esta logica, es de esperar
que conforme aumente el costo de oportunidad de la cooperacion, es decir, conforme este
punto de referencia implique un bienestar mayor, la persona gane poder de negociacion vy,
por tanto, obtenga un mayor peso en la distribucion del ingreso familiar. Este equilibrio no
cooperativo puede estar delimitado por las normas sociales, las cuales tienen la capacidad de
sesgar las estrategias de cada jugador(@ al imponerle roles especificos. L@s autor@s parten
del supuesto de que, en el extremo, la tradicion conduce a una division laboral en la que
mujeres y hombres se desempefian en esferas separadas. En los casos en que esto ocurre es
como si la pareja hubiese entrado al matrimonio cumpliendo un acuerdo previo que le impone
a cada quien funciones especificas y diferentes a la de su pareja. Este acuerdo se mantiene
socialmente debido a la interiorizacion de los roles de género. En la medida en que a lo
interno de la relacion de pareja puedan darse negociaciones, la relacion puede moverse hacia
equilibrios diferentes a estas esferas separadas. Sin embargo, aun cuando estos patrones
estereotipados no hayan sido negociados previamente, pueden emerger a lo interno de una
pareja si los costos de transaccion de las negociaciones internas son muy altos. Entre las
aplicaciones de estos modelos, tanto Lundberg, Pollak y Wales (1997) como Basu (2004)
encuentran que los patrones de consumo del hogar varian cuando se transfieren recursos a lo
interno del hogar para incrementar el porcentaje de ingreso familiar que la mujer administra.

Si bien Lundberg y Pollak explican porqué la distribucion de los consumos familiares
no es equitativa e, incluso sugieren que existen factores sociales que podrian determinar dicha
distribucion, no explican en detalle como se conforma la regla de distribucion del ingreso que,
finalmente, se observa a través de patrones de consumo disimiles. La razén de esto es que el
proceso de negociacion interna y la asimilacion de roles a los que hacen referencia escapan la
teoria econdmica y remiten a teorias psico—sociales. Entre estas, la “teoria de la sexuacion del
dinero” esbozada por Clara Coria en “El Sexo Oculto del Dinero” (1986) y “El Dinero en la
Pareja. Algunas Desnudeces sobre el Poder” (1991) ofrece una explicacion alternativa sobre la
conformacion de estas negociaciones familiares. Esta teoria propone que el dinero —que la autora
confunde con ingreso— es patrimonio legitimo del hombre y maxima expresion de su potencia
sexual. Lo anterior significa que, socialmente, se reconoce el ingreso como perteneciente,
exclusivamente, al hombre, entiéndase, sélo a ¢l le corresponde generarlo, administrarlo, poseerlo
y exhibirlo: es €l el proveedor absoluto del ingreso de una familia, y su éxito social se mide a
través de su status economico. Esto hace que €l sienta al ingreso como propio, y su administracion
le parezca natural. Por su parte, la mujer es excluida de esta responsabilidad, con lo cual queda
sometida al poder del hombre, administrador de su hogar.

Este patron social permite que las mujeres, aun cuando sean generadoras de ingreso,
lo sientan como ajeno, y que vivan la disponibilidad de este como una actitud transgresora.
Es asi como sus investigaciones muestran que el ingreso —y la riqueza en general- funciona
como mecanismo de subordinacion femenina porque este es provisto y administrado por
el hombre. Esta segunda funcion cobra predominancia en el caso en que la mujer también
contribuye econdémicamente al hogar: la mujer genera su propio ingreso, pero se lo cede al
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hombre para que este lo administre. Una vez entregado, ella vuelve a la condicion en la que
se encontraba antes de salir a trabajar: es, de nuevo, dependiente. El hombre se apropia del
ingreso femenino a través de diversos mecanismos (como el control de las cuentas, tarjetas
de crédito, empresas familiares, etc.) y toma el control sobre las decisiones de la familia: las
decisiones de ahorro, inversion y planificacion a largo plazo de la situacion familiar recaen
sobre el hombre, y la mujer, es relegada a su posicion pasiva original. Es comtn, ademas,
encontrar que la mujer toma decisiones relacionadas con el consumo del hogar, pero que,
finalmente, debe rendirle cuentas a su pareja sobre estos gastos, gastos que, posteriormente,
son reclamados por el hombre para consolidar su dominacion familiar.

De esta forma, la regla de distribucion del ingreso podria efectivamente explicarse a
partir de condicionamientos sociales y estaria marcada por un juego que puede resumirse de
la siguiente manera: en una pareja en donde haya algun grado de asimilacion de los estereotipos
de género que obligan al hombre a ser el proveedor y a la mujer a ser dependiente, la mujer al
generar su propio ingreso se sentiria culpable por romper con ese estereotipo de dependencia,
lo que la llevaria a ceder parte de su ingreso para que sea administrado por su pareja,
reestableciendo asi el rol de proveedor del hombre y de dependencia de la mujer. El hombre,
por su parte, podria ejercer diferentes mecanismos de coercion que le reclamen a la mujer su
independencia y asi inducirla a que ceda una mayor fraccion de su ingreso para que este sea
administrado por el hombre. El resultado de esto es que la mujer administraria apenas una
fraccion de su ingreso y su espacio para tomar decisiones y elegir el consumo de productos se
veria limitado.

De esta forma, Coria pone en evidencia patrones de negociaciones implicitas que
suceden en el espacio privado y que estarian alterando los niveles de independencia de las
mujeres, asi como sus patrones de consumo. Su teoria es consistente con los resultados
observados por Lundberg, Pollak y Wales (1997) y Basu (2004), lo que contribuiria a explicar
la determinacion de la regla de distribucion. Al intentar traducir esta teoria en un modelo
mediante el uso del instrumental econdmico, se pretende incorporar una discusion adicional
a la de los patrones de consumo: la de la toma de decisiones por parte de la mujer y su
independencia. En la siguiente seccion se explica con mayor cuidado los detalles de esta
relacion marcada por “la sexuacion del dinero” conforme se va definiendo y delimitando el
modelo a desarrollar.

Paralelamente, esta discusion que busca incorporar el tema sobre el poder familiar
a partir de la administracion del ingreso podria abordarse también utilizando metodologias
diferentes al instrumental econdmico mas tradicional. Dentro de estas corrientes se enmarca la
economia evolucionaria. Esta corriente econdmica tiene sus origenes hacia finales del siglo XIX
en el pensamiento de Thornstein Veblen, quien, entre otras cosas, abogaba porque la economia
desistiese del método a priori para emular metodologicamente a la biologia, es decir, para seguir
un método mas empirista que permitiese considerar las interrelaciones humanas inmersas
en su entorno, de forma tal que un comportamiento econdémico particular debia entenderse
como una respuesta a un conjunto de instituciones sociales. Si bien Veblen logro influir
sobre el pensamiento de algunas personas —incluido Kenneth Galbraith—, la concepcion de la
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economia como un sistema complejo de redes que interactian entre si y constantemente sufren
modificaciones en su comportamiento en un afan por acoplarse y mantenerse en equilibrio no
logra una buena acogida en el pensamiento econdémico sino hacia finales del siglo XX. Esto se
explica en parte porque ha sido el desarrollo tecnologico computacional de las ultimas décadas
el que ha permitido la aplicacion de la tesis evolucionaria al pensamiento economico.

Desde la década de los ochenta, Kirman en su critica al desarrollo de la
macroeconomia sefiala que erroneamente se ha asumido que la observacion global de
un fenémeno se corresponde con las decisiones individuales de una persona inmersa en
¢l, cuando, en realidad, este se muestra como el resultado de diversas fuerzas que estan
interactuando y que podrian incluso ser opuestas entre si. Por tanto, Kirman sostiene que los
fenémenos que se observan a nivel global son un resultado de la interaccion directa de l(@s
agentes de la economia y no el reflejo aislado del comportamiento de una persona promedio.
Esta tesis lo lleva a demostrar el incumplimiento de los equilibrios macroecondémicos y a
poner en duda el supuesto de racionalidad, pues —aduce que— esta se observa en el conjunto,
mas no asi en los casos aislados. El uso de sistemas computacionales para demostrar estas
tesis introdujo una nueva metodologia para replicar comportamientos sociales en espacios
virtuales a partir de la definicion de reglas de comportamiento.

Es asi como la economia evolucionaria —conocida también como economia fisica
o economia computacional— plantea a la economia como un sistema complejo compuesto,
no por la suma de sus agentes, sino por la interaccion —redes— que se desarrolla entre ell@
s. De esta forma, cada agente —que es a su vez un sistema— es un componente de un sistema
mayor —el aparato social—, pero como unidad no es capaz de reproducir o de contener en si
a ese sistema mas grande, pues es diferente a este. El comportamiento de cada agente, a su
vez, esta determinado por reglas de accion predeterminadas y simples que no necesariamente
implican un proceso de optimizacion, sino solo una respuesta a un estimulo y como resultado
de esta interaccion entre 1@s agentes se van desarrollando patrones que le dan coherencia
y estabilidad al sistema. De esta forma, mientras el conjunto se muestra estable, cada
una de sus partes se haya en constante acomodo y movimiento. Dentro de la economia
evolucionaria, por tanto, no se resalta la consecucién de un equilibrio sino la capacidad de
innovacion, adaptacion y respuesta de las partes que componen al sistema y permiten su
sostenimiento y evolucion: la estabilidad se explica por el cambio.

Asi, se parte del supuesto de que la economia es un sistema complejo que se construye
conforme se va absorbiendo, interpretando y respondiendo a la informacién que brinda
el entorno y que deriva en el aprendizaje de reglas que permiten una mejor y paulatina
adaptacion. Es decir, la economia —y, en general, el comportamiento social— es un sistema
adaptable complejo en donde 1@s agentes se caracterizan por la escogencia de acciones
mediante dinamicas de replicacion: se va experimentando entre las opciones con que se
cuentan para enfrentar una situacion y se va aprendiendo cuales generan mejores —0 peores—
resultados, de forma tal que la proxima vez en que se enfrente al mismo problema,
se escoge con mayor probabilidad aquella accion que gener6 el mejor resultado. Esto
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permite la determinacién y emergencia de técnicas y patrones, a lo que se le conoce
como optimizacidn subjetiva y de procesos. (Foster: 2004, p.14)

El estudio de estos sistemas se realiza a través de programas computacionales, entre
los que destaca la simulacion. Esta ultima es un método inductivo y de dindmicas de auto—
organizacion (Markose, 2003, p.9), que en lugar de asignarle un objetivo especifico a un
sistema, modela —mediante técnicas computacionales— las interacciones de agentes artificiales
que lo componen para poder observar como se produce un resultado organizacional. (Judd &
Tesfatsion, 2004, p.3). De esta forma, es posible generar ambientes y reglas de decision para
observar el resultado de una interaccion entre agentes con preferencias diferentes que van
aprendiendo y desarrollando comportamientos racionales, aunque no necesariamente sigan
procesos de optimizacion en un sentido estricto, si buscan tomar decisiones que les permita
una mejor adaptacion a su entorno mediante un juego que es reactivo y no estratégico.

Por tanto, en este trabajo se ha utilizado la economia computacional en dos sentidos: (i)
los dos modelos que se presentan como ejercicios de formalizacion de la “teoria de la sexuacion
del dinero” corresponden a simulaciones realizadas en computadora y (ii) el segundo modelo
que se presenta se construye a partir, no de un proceso de optimizacion estratégica, sino de
reglas, con lo que se pretende mostrar las diferencias que surgen al aproximar un mismo
problema desde una perspectiva mas tradicional y desde la economia computacional.



3. MODELO 1: OPTIMIZACION ESTRATEGICA

3.1 Objetivos del modelo

En esta seccion se propone un modelo que permite medir el grado en que una mujer
cede su independencia economica. Como ya se dijo, este se inspira en la “teoria de la
sexuacion del dinero” de Coria y con €l se busca darle forma de juego al proceso por medio
del cual las mujeres terminan cediendo su ingreso, por lo que supone una simplificacién y
abstraccion del planteamiento que hace la autora, con el fin de hacer una lectura interpretativa
del mismo desde la economia.

El modelo en cuestion se construird a partir de una variacion de los modelos
colectivos sobre la familia, los que se caracterizan porque existe una regla para compartir el
ingreso de la unidad familiar; aunque en este caso, precisamente, lo que se pretende no es
explicitar una regla, sino determinar como tacitamente se instaura esa regla en la dinamica
familiar. El andlisis se hard a partir de dicho marco referencial basicamente por dos motivos:
en primer lugar, como se busca interpretar el comportamiento de las dos partes en una
relacion de pareja, no seria apropiado utilizar modelos unitarios de la economia familiar (e.g.
Becker) porque precisamente lo que se desea resaltar es que el hogar, aunque sea una unidad
socioecondmica, esta compuesto por personas con diferentes intereses que se relacionan y
juntas maximizan su utilidad, aunque esto pueda implicar conflictos entre las decisiones que
toman las partes. En el caso particular que nos ocupa, puede darse el caso de que el grado
de independencia econdmica de la mujer resulte perjudicial para su compafiero, y por tanto,
lo que aumenta la utilidad de ella disminuya la de ¢él. Ante esto, ¢l optara por tomar medidas
coercitivas, basicamente, mediante la manipulacion afectiva para obligarle a ella a renunciar a
la administracion de su ingreso y riqueza.

Por su parte, la introduccion de una regla para compartir el ingreso permite que el
consumo de cada agente se maximice a partir del ingreso familiar, no de su ingreso personal.
Ahora bien, si el énfasis consiste en observar la creacion de esa regla, entonces es 16gico
suponer que cada quien maximice su bienestar individualmente y a partir de una restriccion
presupuestaria propia, pero compuesta no solo por el ingreso personal, sino también por la
transferencia de ingresos que se realiza a lo interno de la familia, y que en conjunto ambas
restricciones deben sumar la restriccion presupuestaria familiar. Por tanto, se incluird dentro
de nuestro modelo, una variacion a los modelos familiares tradicionales, la cual consiste
en que la mujer no solo consume una parte de la riqueza familiar (y su pareja el resto), sino
que ademas, se introducird una variable para medir el grado en el que ella decide sobre ese
consumo y administracion de sus bienes. Entonces, seria de esperarse que a mayor dominio
sobre su propio ingreso, el consumo y bienestar de la mujer aumentase. No obstante, esto
no necesariamente seria cierto si su pareja decidiera “castigarla” por su independencia, en
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cuyo caso, la mujer se veria obligada a renunciar a ella a cambio de recibir bienes afectivos.
Si, siguiendo a Clara Coria (1991, p.18), se entiende por “independencia econémica” la
administracion, disponibilidad real, y toma de decisiones econdémicas por parte de la mujer
sobre su ingreso, entonces, en términos del modelo, esta independencia se traducird como
la medicion de aquella porcion del ingreso de la mujer sobre la cual ella dispone en ausencia
de mecanismos de coercion, dominacion o alivio de culpa. Es decir, si bien puede aducirse
que la mujer decide siempre sobre el uso que le da a su ingreso, pues el mismo hecho de
transferirlo supone que ha tomado una decision al respecto, es importante discernir entre el
ingreso al que renuncia por un cierto condicionamiento y aquel que reparte —posteriormente—
por su propia voluntad. De esta forma, se estard en un escenario de absoluta independencia
cuando la valoracién interna familiar de los bienes que la mujer provee es igual a la
valoracion de mercado, de forma tal que no existe un trade—off entre el afecto y los ingresos,
tal que la mujer puede disponer de su ingreso sin que su comportamiento esté atado a ningiin
tipo de prejuicios. En cuanto estd dispuesta una mujer a renunciar al uso de su propio ingreso
y como influye sobre esta decision los mecanismos coercitivos y los roles de género son los
principales resultados que se esperan derivar de la formulacion de dicho modelo.

3.2 Supuestos basicos del modelo general

Si se parte de los supuestos basicos de cualquier comportamiento economico, habria
que afirmar que una persona que convive en una relacion de pareja actia de acuerdo a su
comportamiento egoista, maximizador y racional. Por lo tanto, si una mujer renuncia al
uso de su ingreso ha de ser porque esta renuncia le implica alguna ganancia. Bdsicamente,
se supondra que esa ganancia se asocia con la recepcidon de afectos por parte de su
compaifero. La otra alternativa a la que se enfrenta la mujer es la de negarse a renunciar a su
independencia en la medida en que se le exige, lo cual en ultima instancia podria implicarle
volver a encontrarse soltera o cambiar de pareja. Por tanto, el juego que se establece podria
resumirse como se muestra a continuacion.

En primer lugar, se parte de un escenario en el que existen dos jugador@s que
estan afectivamente involucrad@s en una relacidon de pareja heterosexual y mondgama, a
la mujer se le asigna el rol femenino y al hombre, el masculino. En realidad, el supuesto
de la heterosexualidad podria dejarse de lado porque la dindmica del juego la marca, no el
sexo sino el grado en el que se asumen los roles de género. En este sentido, el caso podria
también ejemplificar la dinamica de redistribucion del ingreso en una pareja homosexual en
donde alguien juegue a representar lo femenino y su pareja lo masculino, o en una pareja
heterosexual en donde los roles de género se encuentren invertidos. El grado en el que se
asuman estos roles dependera de cada quien. Asi, la mujer tendra un perfil ¢ y el hombre
un perfil . Tanto ¢ como y se encuentran en el intervalo [0,1], donde 0 representa la
personificacion (interiorizacion) del estereotipo de lo femenino y masculino en cada caso y
1 es un perfil libre de la enajenacion que suponen estos roles de género. Por tanto, la mujer
absolutamente dependiente que no asume ninguna responsabilidad dentro de su hogar y espera
que su pareja sea el eterno proveedor tendrd un valor de ¢ igual a 0; el opuesto de este caso,
la mujer que vela por si misma y no pretende que su pareja cuide de ella economicamente,
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tendra un perfil de 1. Por su parte, el hombre que cree que a ¢l le corresponde ser el “sefior
de la casa”, quien dispone de todo y su pareja le debe “pedir permiso” siempre (recuérdese
aquel 7% de mujeres que no tienen “permiso” para trabajar o el 40% que depende del hombre
para sus gastos personales), tendrd un y de 0, mientras que al perfil contrario, al del hombre
que percibe a su pareja como igual y no pretende ejercer dominio sobre ella, se le asignara un
x igual a 1. En medio de estos dos valores habrd un continuo infinito y ordenado de perfiles.
De esta forma, el intervalo definido tanto para ¢ como ¥, al ser continuo, abarcaria a todos
los posibles perfiles de mujeres y hombres, atin cuando el modelo sélo contemple estudiar a
aquellas personas que generan su propio ingreso y se encuentran en una relacion de pareja.
Por ende, el caso de mujeres sin bienes de capital, que no tienen un trabajo remunerado ni
dotacion alguna de riqueza (por ejemplo, muchas de las amas de casa) no cabria dentro de
este modelo, pues, en ese caso, seria evidente de primera entrada la completa dependencia de
ellas hacia su pareja, sin necesidad de simular su interrelacion familiar.

Ademas, supondremos que cada persona recibe un ingreso en forma de una dotacion fija
para cada periodo. La mujer recibe Y;y el hombre, Y,,. La participacion del ingreso de la mujer y
del hombre en el ingreso familiar, respectlvamente estan dadas por: =7 y V7. Suponer que
se recibe una dotacion fija, permite hacer una serie de simplificaciones: por un lado, si esta se
recibe en cada periodo, no es necesario determinar las decisiones de trabajo de cada quien,
lo cual ciertamente complicaria el modelo aportando informacion sobre el mercado laboral
que no nos interesa explicar en esta ocasion. Asimismo, si suponemos que la tasa de interés
es cero, el supuesto de una dotacion fija nos ubica en el escenario del ingreso permanente,
por lo que podemos suponer que el ingreso de cada periodo sera consumido ese mismo periodo.
Nuevamente, este supuesto consiste en una simplificacion para poder concentrarnos en determinar
el resultado del juego que nos interesa, aquel de la redistribucion del ingreso familiar, sin tener que
tomar consideraciones, por ejemplo, sobre el mercado de fondos prestables.

Supdngase también que existe un unico bien de consumo, que es un bien compuesto
—es decir, una canasta de consumo— y que puede comprarse para el propio consumo o para
el consumo de la otra persona. Este bien se denotara como ci,j, donde i hace referencia a
quien comprd el bien y j indica la persona que lo consume. Se denotard con f a la mujer —o
quien asuma el rol femenino— y con m al hombre —o quien juegue el rol masculino— De esta forma,
se distinguird entre: Cgp, Crp, Crm Y Cpe Diferenciar entre quién compra un bien y quién lo consume
es importante para el caso que nos ocupa porque quien compra un bien puede decidir el uso que le
da, es decir, decide sobre la administracion de su ingreso y el destino que le da a este, mientras quien
recibe un bien en especie no tiene esta opcion. En esto radica la independencia: en poder ejercer la
toma de decisiones sobre los recursos con que se cuenta.

En cada periodo, tanto la mujer como el hombre reciben su ingreso. Si se quiere,
podria suponerse que amb@s cuentan con su jornada de trabajo estable y esta es la razon
de que reciban un ingreso constante. Que el hombre reciba un ingreso esta acorde con el rol
de proveedor que debe jugar socialmente, por lo que a las personas puede parecerles natural
que ¢l trabaje y sea remunerado por esto. Sin embargo, que la mujer reciba un ingreso
implica una transgresion: el estereotipo de lo femenino supone que ella es dependiente, débil,
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voluble y por tanto necesita que se le atienda en ese estado perpetuo de infantilismo en el que
el patriarcado pretende sumirla. Trabajar es una transgresion para ella, implica invadir el
espacio publico que se supone le pertenece al hombre y abandonar su espacio, el privado. Por
tanto, recibir un ingreso, en el plano simbdlico, supone una lectura para cada una de las partes
involucradas: tanto la mujer como el hombre deben decidir como se perciben a si mism@s a
partir de que la mujer genere ingresos.

Un acto trasgresor, proveniente de la mujer, determina la percepcion que cada
un@ de ell@s tiene de si respecto a este acto. Si el hombre sintiera en algin grado que
ese hecho lo hiere en su masculinidad, responderia para intentar recobrarla. Es aqui en
donde entran a jugar los mecanismos de coercidon que €l puede ejercer para que la mujer le
devuelva esa masculinidad que le resto al ir a trabajar: le propone que cancele su cuenta
bancaria o su tarjeta de crédito para que la unifique con la de ¢l, que pongan todo en una
sociedad en comun para que ¢l la administre, la persuade de que no se agobie por las cuentas
proponiéndole hacerse cargo de ellas, le pide que le dé parte de su ingreso para planificar
por l@s dos, le hace comentarios para desestimarle su trabajo, o sobre lo poco femenina que
es una mujer ambiciosa, la agrede emocionalmente, la maltrata fisicamente... Cualquiera de
estos mecanismos es un acto de violencia que persigue instaurar una dominaciéon del hombre
hacia la mujer, independientemente del grado o la fuerza con que se impriman.

Y por recibirlos, la percepcidon que la mujer tiene de si empieza a variar: estos
mecanismos de coercion estan orientados a producir un sentimiento de culpa en la mujer por
haber transgredido. La culpa genera ansiedad y reproches que deben ser saciados mediante
algun mecanismo de liberacion de esa culpa. La ansiedad se aplaca con el acto de cederle
el ingreso propio al hombre para que sea €l quien lo administre. Con esto, €l recupera su
rol de proveedor y cesa la razon por la cual le retira el afecto a su pareja, pues ella recupera
también su feminidad y al volver a ser femenina es otra vez un objeto querible, apetecible por
el hombre. Recobra asi el afecto perdido y se redime como mujer. Entregandole su ingreso al
hombre para su administracion, la mujer logra acallar su culpa y con un acto de mala fe logra
percibirse a si misma mejor que antes. Es decir, la mujer cede su ingreso porque esto implica
una mejora en su bienestar, dado que cayo en ese proceso —que Coria define como neurotico—
en el que se desea retornar a lo femenino. Efectivamente, ceder el ingreso esta seguido por un
alivio: no preocuparse por las cuentas, ignorar la situacion econdmica, ser atendida sin tener
que tomar decisiones, simplemente, permanecer en la ignorancia, el infantilismo... rehuir a
su libertad, lo cual explica que ain en ausencia de mecanismos de coercion algunas mujeres
busquen mantenerse en este estado de dependencia.

Se abre asi, un espacio en donde lo simbolico y lo material se traslapan: el afecto se
puede comprar y la culpa se paga con bienes materiales (ya sea mediante ingreso o mediante
obsequios). El hombre debe decidir sobre cuanta violencia ejercer y la mujer, sobre cuanto
de su ingreso ceder. Ahora bien, si la mujer alivia la culpa que le genera su trasgresion, esto
tiene un precio: su independencia. Cuando la pérdida de independencia es mayor a la que se
hubiera deseado inicialmente —es decir, cuando la renuncia a la administracion del ingreso
obedece no solo a un grado de infantilismo, sino también a mecanismos de dominacion—,
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estos ultimos se castigan en mayor o menor medida dependiendo de cuanto se valore la
independencia; y la forma de hacerlo es mediante el ofrecimiento de un menor afecto a su
pareja. Si el hombre no quiere ver disminuido el afecto que recibe de la mujer, entonces
debera compensar esa renuncia que ella estd haciendo y la forma mas facil de hacerlo es
con regalos. Si ¢l logra constituirse en la figura de proveedor, entonces debera procurarle a
ella los bienes que necesita, esto lo hace mediante la transferencia, no ya de ingreso, sino de
bienes de consumo para ella. Ademas, si ejercio algun tipo de violencia sobre ella, debera
compensarsela para recobrar su afecto.

De lo anterior puede inferirse, que las personas tendran necesidades de dos tipos:
materiales o inmateriales. Las primeras se sacian mediante el consumo de la canasta de
bienes que puede ser comprada en el mercado, mientras que los segundos se sacian con
las relaciones humanas, ya sea de un@ con un@ misma —en sus €spacios propios— o con
otras personas. En este sentido, se introducirdn variables que permitan medir en términos
de tiempo la dedicacion afectiva que alguien puede tener para si o para alguien mas. Esto
permite captar, dentro del modelo, el bienestar que le genera a una persona el tiempo en el
que interactia con otra: si el afecto supone una relacion entre dos partes, es de esperarse que
compartir momentos agradables con otra persona permite recibir estimulos positivos que
generan bienestar, mientras que los momentos desagradables producen estimulos negativos
que generan malestar, o lo que es lo mismo, pérdida de bienestar. Dado que la variable
relacionada con la dindmica de afectos estd inicialmente especificada a partir del tiempo,
tendra el comportamiento normal de un bien de consumo: es un bien finito con costos de
oportunidad, pues el tiempo que se dedique a una actividad con otra persona se esta dejando
de utilizar en otras actividades. Asimismo, si lo que se desea es observar la distribucion
del tiempo disponible entre una persona u otra, entonces, este puede indexarse de forma tal
que, al igual que el ingreso, pueda expresarse en el intervalo [0,1]. Asi, se define entonces
la variable a;; como la porcion del tiempo disponible que se le dedica positivamente a una
persona, donde 1 es quien dispone de ese tiempo y j quien esta recibiendo esa dedicacion de
tiempo, de forma tal que se tendra a;y, a;,,, a,,,, Y a,, 5 mientras que se definirdn las variables v
y w para referirse al tiempo que gasta el hombre en ejercer mecanismos de coercion sobre la
mujer y al tiempo que gasta la mujer en defenderse de estos, respectivamente.

Como es de esperarse, el tiempo que se consuma en esta dindmica para recuperar
el rol de proveedor y de dominacion del hombre y de dependencia de la mujer, disminuye
el tiempo disponible para otras actividades, tanto en pareja como individuales; por lo que
vendrd, en una segunda etapa del juego, un proceso de intercambio para lograr obtener esa
dedicacion de afecto que se desea recibir de la otra persona. Esto permitiria que se genere
un traslape entre lo material y lo afectivo en donde se intente obtener la atencion de la otra
persona mediante el ofrecimiento, no s6lo de afecto, sino de regalos materiales. Es decir, ain
cuando ambas personas cuenten con una canasta de consumo, podrian querer asignarle un
valor adicional a ese bien de consumo si lo reciben de su pareja, al interpretar este gesto como
un regalo que pretende seducirles o bien como el cumplimiento con una expectativa ya creada
sobre el rol que cada quien debe asumir. En otras palabras, esto significa que, por ejemplo,
para una mujer que asuma absolutamente su rol de dependencia, el nivel de utilidad de su
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consumo es muy inferior si ella misma se lo provee que si lo recibe de su pareja quien es, de
acuerdo a sus parametros, quien estaria en la obligacion de proveerle estos bienes. O, una
mujer que después de haber resentido que se le haya forzado a entregar mas transferencias de
las que ella hubiese querido, podria aminorar este sentimiento de malestar recibiendo regalos
de su pareja, a lo que podria responder ofreciéndole mayores atenciones de las que hubiera
ofrecido si todavia estuviese resintiendo su renuncia a la administracion de su ingreso.

Asi, el hombre puede hacerle transferencias a la mujer a través de regalos. Estos
cumplen dos propositos: si la mujer le cede al hombre su ingreso para que este lo administre,
entonces €l es quien debe tomar las decisiones de consumo para suplir las necesidades de la
mujer: la idea de la transferencia consistia en devolverle a €l su rol de proveedor. Por otro
lado, si la mujer le resiente al hombre haber renunciado a la administracion de sus bienes,
entonces el hombre puede devolverle a ella parte de ese ingreso en especies para que ella lo
consuma y de esa forma minimizar el castigo —menor afecto— que ella le impone por haber
renunciado a su ingreso. Los regalos, finalmente, son una estrategia masculina para recuperar
la administracion de los bienes familiares y ganar —comprar— afecto al proyectarse como un
proveedor benévolo.

Al respecto, es importante resaltar que algunos de los regalos que el hombre da vienen
a jugar como una compensacion ante la pérdida de independencia por parte de la mujer. Sin
embargo, la transferencia de ingreso que hace la mujer no es asimilable a los regalos con que
luego el hombre intenta minimizar el castigo —en términos de afecto— que ella le impone
por ceder su ingreso; pues, los obsequios —al ser en especie— implican que ella ya no puede
decidir si desea consumirlos o no, ella pierde grados de libertad para decidir. La idea basica
es que a la mujer dependiente se le premia con regalos. No obstante, debe aclararse que
se entiende aqui por regalo un bien de consumo que se recibe. No necesariamente este es
un consumo accesorio o un bien de lujo, pues en caso de que la mujer renuncie a una parte
importante de su ingreso podria ser que estos “regalos” ni siquiera llegaran a cubrir sus
necesidades basicas (cosa que en el modelo se estd dejando de lado). En este sentido, también
es importante aclarar que existe una diferencia simbdlica entre las transferencias y los regalos
que le hace la mujer al hombre. Estrictamente, en tanto existe una unica canasta de consumo,
las transferencias y los regalos que ella ofrece vendrian a ser el mismo bien material. Sin
embargo, por la forma en que se plantea el modelo, estas difieren en su significado: como ya
se ha dicho, las transferencias suponen la renuncia a la administracion del ingreso debido
a la necesidad de la mujer de percibirse como femenina o al ejercicio de mecanismos de
dominacion por parte del hombre; los regalos en cambio son un gesto mas sincero de la mujer
hacia su pareja al ser una decision libre de estos primeros condicionamientos.

Por tanto, esta dindmica se planteard como un juego en dos etapas: en la primera se
decide sobre la percepcidon que se tiene respecto a la administracion del ingreso, mientras
que en la segunda etapa se generan relaciones de intercambio entre los bienes materiales y el
tiempo que se decide compartir con la otra persona; por lo que hacia el final de la segunda
etapa sera posible observar relaciones de intercambio y distribucion, tanto de los ingresos
como del tiempo que cada quien decide tomar para si o dedicarselo a la otra persona. Sin
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embargo, aunque se plantea el modelo en dos procesos, este no se resolvera en la forma
tradicional: en lugar de resolver el problema hacia atras, como se haria desde una perspectiva
netamente neoclésica, se supondra que, si bien l@s agentes son racionales, su racionalidad se
haya acotada y, por tanto, cada etapa del juego se resuelve en forma aislada. En el fondo, esto
supone que las personas son capaces de optimizar su bienestar pero que, en el momento, cada
una de estas etapas les absorbe completamente de forma tal que ven a la etapa como si fuera
el juego completo.

3.2.1 Etapa I: Administracion del ingreso

Acaba de describirse en qué consiste el juego que se pretende modelar. En esta y la
siguiente seccion, se mostrara el problema al que se enfrenta cada jugador@, las variables
sobre las cuales debe decidir y las restricciones con que cuenta para tomar estas decisiones.
En la primera etapa del juego, la mujer y el hombre deben resolver el conflicto sobre la
administracion del ingreso familiar tal que les permita optimizar la percepcion que cada un@
de ell@s tiene de si.

i. El problema de optimizacion para la mujer

De esta forma, se tiene que la mujer debe formarse una percepcion, Pf, sobre si
respecto a la posesion de riqueza. Esta idea que la mujer pueda tener de si misma obedecera
a la necesidad que ella tenga de ajustarse a un patrén definido sobre lo femenino, el ingreso
que ella administra por su cuenta y las transferencias que realice para aliviar la culpa que
pueda sentir por ser generadora de ingresos, asi como el grado en que repercuta en ella
sufrir niveles de violencia por contar con ingresos. Asi, una mujer con un perfil libre del
estereotipo de lo femenino (¢=1) vivira la posesion de riqueza como un sentimiento de
potencia y no sentird necesidad de realizar ningln tipo de transferencias. Por el contrario,
una mujer que se ajuste al estereotipo de lo femenino no obtendra bienestar del hecho de
poseer un ingreso permanente, pero si se sentira comoda consigo misma renunciando a ese
ingreso y trasladandoselo a su pareja para que sea este quien lo administre. De esta forma,
su propia percepcion dependera del grado en que ella se coloque de nuevo en un estado de
infantilismo y logre aliviar la angustia que pueda generarle ser la administradora de su vida.
Por tanto, la forma en que una mujer perciba ese acto trasgresor —cual es procurarse su propio
ingreso— dependera de cuan interiorizado se encuentre el estereotipo de lo femenino en ella,
es decir, dependera positivamente de su perfil ¢: a mayor liberacion de la enajenacion, mayor
percepcion sobre la generacion de ingresos. Si la mujer estd enajenada dentro del eterno
femenino (¢ — 0), sentira culpa respecto a la posesion y administracion del ingreso, pero si la
mujer estuviese libre de enajenacion —si no responde al estereotipo de lo femenino ( ¢ —1)—,
vivira la tenencia de riqueza como algo positivo, como seguridad y poder.

Lo anterior supone que la mujer decidira sobre cuanto ingreso mantener para su
administracion, y;, y cudnto ingreso transferirle a su pareja, t, de forma tal que le permita
proyectar esa idea Optima de si misma. Respecto a la administracion de ingresos, se supone
que, en tanto constituye en si una trasgresion, es un acto liberador que le permite a la mujer ir
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tomando consciencia sobre si, por lo que se supone que la percepcion de la mujer es positiva
respecto a su ingreso. Adicionalmente, se supone rendimientos marginales decrecientes:
cuando se empieza a tomar control es cuando la mejora en la autopercepcion es mayor, por

°r

tanto, o0y G5°

Las transferencias, por su parte, captan dos fendémenos: por un lado, habria un nivel de
transferencias Optimo que la mujer le trasladaria a su pareja para aumentar su propia percepcion,
dado su perfil, sin que el hombre tenga que recurrir a ningln artificio para inducirla a que
renuncie a su ingreso, es decir, este es el volumen de transferencias consistente con el grado en
que la mujer juega el rol de dependencia. Este acto la devuelve al rol dependiente: vuelve a ser
femenina —querible— y es la forma de compensar la ansiedad que produce la transgresion. Por
tanto, le “aumenta” su autopercepcion a través de un acto de mala fe. Es un acto compulsivo,
un paliativo para justificarse. Y, por otro lado, habria un nivel de transferencias adicionales a
este volumen que la mujer estaria dispuesta a entregar para minimizar los efectos negativos
sobre su percepcion, producto de los mecanismos de coercion que ejerce el hombre para
inducirla a renunciar a una mayor parte de su ingreso: basicamente, la mujer estaria dispuesta
a pagar para no sufrir estos niveles de violencia que afectan la forma en que ella se percibe a
si misma. El limite de esto es su renuncia a la independencia, por lo que transferir recursos no
puede aumentar su autopercepcion en forma creciente, esto sugiere que existen rendimientos
marginales decrecientes: %>0 y Z<o. Finalmente, el padecimiento de algin mecanismo de
coercion, v, no es una variable de decision de la mujer —nadie desea ni escoge suftrir violencia—,
sino que es un valor que ella toma como dado, pues lo recibe de su pareja. Por tanto, la
percepcion femenina sobre la generacion de ingreso puede expresarse como:

(1) P, =P, (v,,1,7)

En la primera etapa del juego, la mujer procurard decidir sobre el nivel de
transferencias y el ingreso que ella administrara que optimizan su percepcion, dada su
participacion en el ingreso familiar:

(2) )_’f =y, +t

Al maximizar (1) sujeto a (2), se obtiene un nivel de transferencias 6ptimo, ¢ =#(y,,v)
que es el que maximiza la percepcion que la mujer tiene de si misma, dado un nivel de
violencia, v y que cumple con la siguiente condicién de primer orden ﬂ =—L. Seglin lo
anterior, la mujer transfiere su ingreso hasta que el aporte marginal de la transferen01a sea

igual al aporte marginal a su percepcion del ingreso que se deja para administrarlo ella.

A su vez se supondra que la mujer no sélo resuelve este problema sobre su bienestar,
sino que reacciona en forma mecdnica ante la violencia: dado el perfil, ella tiene la capacidad
de castigar este nivel de violencia con afectos negativos, tal que el castigo que recibe el
hombre estd dado por la ecuacion:
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(3) w=w(v)

Debe notarse que este castigo es una reaccion a la violencia que ella sufre pero
que, contrario al caso del hombre, no supone una estrategia oculta para ella, pues no
percibe con esto ninglin objetivo, sino que es la respuesta que da ante un estimulo
negativo proveniente de su pareja.

ii. El problema de optimizacion para el hombre

El hombre observa la riqueza de la mujer y formula su percepcion sobre como él se
siente a partir del hecho de que su pareja genere ingresos —de no ser €l el inico proveedor—.
Si el hombre tiene interiorizados los parametros de la masculinidad (x—0 ), se sentira
cohibido y amenazado en su virilidad, por lo que Pm tomara valores muy bajos. Por el
contrario, si el hombre esta libre de enajenacion (y=1), sera indiferente a la riqueza de su
pareja, es decir, su percepcion sobre si mismo se mantendra alta sin importar que su pareja
aporte al ingreso familiar. Por tanto, conforme el hombre se libera del rol masculino, aumenta
su autopercepcion o, a mayor y, menos le incomoda al hombre que la mujer genere ingresos.

Cuanto mas aporta la mujer al ingreso familiar, més hiere a la masculinidad del
hombre, por lo que disminuye la percepcion que este tiene de si mismo. Es decir, la primera
derivada de Pm respecto a la participacion del ingreso femenino en el ingreso familiar

. op, . . .
es negativa, 5 <0 . Contrariamente, al ceder la mujer su ingreso para que el hombre lo

oy
administre, aumenta —de nuevo, a través de un acto de mala fe— la autopercepcion del
hombre, pues recobra para si su rol de proveedor. En el plano simbélico, ella le devuelve
parte de la masculinidad que habia perdido, de forma tal que si el hombre logra que la mujer
le transfiera su ingreso, aumenta su poder adquisitivo y su virilidad. Por tanto, %0
. Como ya se menciond anteriormente, esto estd muy ligado a la interiorizacion del rol
masculino en el hombre: si y—0, el hecho de recobrar esta masculinidad es importante para
elevar su autopercepcion, pero si y—1, las transferencias recibidas no deberian tener un

efecto fuerte sobre su autopercepcion.

Recurrir a mecanismos de coercion para inducir a la mujer a ceder parte de su
ingreso supone que aumenta la percepcion que el hombre tiene de si en dos sentidos: en
primer lugar, el despliegue de estos gestos de violencia muestran su masculinidad, lo que
puede ayudar al hombre a reafirmarse ante la inseguridad que le suscita la independencia
de su pareja y, en segundo lugar, estos mecanismos de dominacién son la estrategia con
que el hombre cuenta para inducir a la mujer a que renuncie a una mayor porcion de sus
ingresos del que cederia en un escenario sin violencia, por lo tanto 0;”’ > 0. Sin embargo,
utilizar su tiempo en este uso de la violencia, acarrea a su vez, dos aspectos negativos: en
primer lugar, le resta control sobre el tiempo que debe administrar después y que debe
decidir si se lo dedica a €l o a su pareja (Em —v) y, en segundo lugar, dado el perfil de la
mujer, ella reaccionard castigando la violencia que recibe con afectos negativos hacia el

hombre, w, lo cual afectara la percepcion que el hombre tenga de si mismo. Finalmente,
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para todas las variables que determinan la autopercepcion del hombre, se supone que
existen rendimientos marginales decrecientes, de forma tal que se tiene:

4 P,=P, (yf,t,v, w(v) a,, —v)

Al maximizar el problema anterior, se obtiene un nivel éptimo de v = V(ff,f) que
. 4 1 B aPm aPm ow aPm ] 1
satisface la condicion de primer orden: 2 — 324" — =", = 0. Marginalmente, la mejora en
.y o1e m . s oP,
la autopercepcion que el hombre alcanza por utilizar mecanismos de coercion, —*, debe ser

igual al costo marginal de utilizar la violencia, tanto el costo que le implica perder su tiempo

1 aPm 3 1 1 aPm ow
en este juego perverso, 5=, como el del castigo que le impone la mujer 2257 .

Finalmente, la condicion de equilibrio se obtiene en el nivel de t y v que cumple con
las condiciones de primer orden para amb@s jugador@s, es decir, donde *=#(y,,vf y
vE=v(y,,tF .

3.2.2 Etapa 2: Decisiones de intercambio y distribucion

Una vez que la pareja ha optimizado su percepcion respecto a los roles de género
que cada un@ desempena, deben decidir como distribuir e intercambiar el tiempo afectivo
disponible y su consumo. De esta forma, tanto la mujer como el hombre se enfrentaran a
funciones de utilidad particulares.

i. El problema de optimizacion para la mujer

La mujer recibe utilidad del consumo de cuatro bienes: el tiempo que se dedica ella
a si misma (a;;) o que le dedica su pareja (a, ), los bienes de consumo que compra para
si misma (cg;) y aquellos bienes de consumo que le son regalados por su pareja (c, ). Se
supone que todos estos son bienes de consumo con un comportamiento normal, es decir,
presentan utilidades marginales positivas y rendimientos marginales decrecientes. Ademas,
debe notarse que de los cuatro bienes que determinan la funciéon de utilidad, s6lo dos son,
en principio, decision directa de la mujer: el consumo y el afecto propio. El afecto y bienes
de consumo que reciba por parte de su pareja son decision de este ultimo, no de ella, aunque
en la medida en que ella puede negociar intercambiar uno de sus bienes por los de su pareja
esta decidiendo el nivel de consumo de estos bienes que son provistos por el hombre. En la
practica, la mujer podria ceder su ingreso entregandoselo para su administracion directamente
al hombre o bien, destinando sus compras a bienes de consumo para el hombre a cambio de
recibir mas afectos de parte de este, o de sentirse mas protegida por la figura de proveedor
y defensor que este puede desempenar. Por tanto, la funcion de utilidad de la mujer estaria
representada por dos componentes:

* En primer lugar, el bienestar que le genera a la persona ser afectada por alguien
mas, el cual le asigna valoraciones al afecto y los regalos que recibe de acuerdo a una
ponderacién de su perfil respecto a los roles femeninos.
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* En segundo lugar, un componente a través del cual la persona procura su bienestar,
independientemente de su relacion con alguien més. Este estd conformado por el
consumo y el tiempo que se dedica a si misma.

Asi, la funcién de utilidad de la mujer estard dada por:

O) u,=u, (am,f’af,f’cf,f’cm,f)

A su vez, la mujer enfrenta dos restricciones:

* Segun su restriccion presupuestaria, el ingreso neto de transferencias, debe ser
igual al consumo que ella destina para si y los regalos que desea hacerle a su pareja,
de forma tal que:

©y, =y, ~t=c,, +c;,

* Y, la restriccion de su tiempo disponible para actividades privadas supone que la
entrega de afecto encuentra un limite: la negacion propia. Una persona no puede
darse, o ser para otro, ilimitadamente, porque esto implicaria en si un sacrificio. Por
tanto, la restriccion para la dedicacion de afecto y atenciones que una persona da y el
que conserva para si esta dada por:

(7) a_f -w=a,,+a,,

* Si ademas se supone que d, =1 , es decir, que @, es la totalidad del tiempo libre
que una persona posee, entonces la ecuacion (7) tomaria la forma de:

l—w:af’f+af’m

Adicionalmente, se supondrad que el ingreso neto de transferencias y el valor del tiempo
disponible con que cuenta la mujer conforman la riqueza de esta, la cual estara dada por:

(S)Wf =p(a, —w)+y,—t,

donde p es el valor del tiempo femenino en términos del consumo que puede
proveer la mujer.

De las tres ecuaciones anteriores, se sigue que el valor de la riqueza que posee la mujer
debe ser igual al valor del gasto que ella realiza en consumo, de forma tal que se cumple:

OV, = pa, , +8a,  +cpp+pe,
donde:
d: valor del afecto masculino en términos del consumo que puede proveer la mujer.
p: valor del consumo que puede proveer el hombre en términos del consumo que
puede proveer la mujer.
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Lo anterior merece una breve explicacion: como puede observarse, se esta utilizando
el consumo que puede proveer la mujer como un numerario de forma tal que tanto p, 3y p
expresan valoraciones de un bien, relativas a estas posibilidades de consumo femenino. El
hecho de que se valore diferente las posibilidades de consumo femenino y masculino (es decir,
sus ingresos) no es contradictorio con el hecho de que se haya asumido una unica canasta de
consumo, porque debe entenderse que estas valoraciones no son —y no pueden traducirse— a
valoraciones de mercado, pues obedecen exclusivamente a la dindmica familiar. Lo que estas
relaciones simbolizan son las diferentes valoraciones, a lo interno de la familia, que se le dan
al ingreso dependiendo de quién lo provea. Como se habia dicho anteriormente, una persona
puede valorar en méas o en menos un mismo bien dependiendo de si este fue comprado por
ella o le fue obsequiado y esto precisamente es lo que se quiere captar con las valoraciones de
intercambio, igualmente, si existe una expectativa sobre quién debe proveer los bienes y en
qué medida debe hacerlo, si esta persona falla y la otra es quien los provee, la valoracion de
estos bienes en el seno del hogar sera diferente a si los hubiese aportado quién se suponia que
lo haria inicialmente. Aun cuando el bien en el mercado se le venda al mismo valor a una u
otra persona, a nivel simbdlico su valor difiere y esto se observara en la dindmica familiar.

El problema de optimizacion de la mujer consistird en maximizar la ecuacion (5)
sujeta a (9):

. Uy = . uy (am,f’af,f’cf,f’cm,f) + A, (Wf —pag ,—oa,  —c; = pcm,f)
ar.fsmfsCr.fCmf arsdmfoCr.foCms

De donde se derivan las siguientes condiciones de primer orden:

Ou s Ouy _ Oup Ouy

1004, =

1 1 = =1
u ﬁa,'/ o oay, ; 6cfh,- ) 60,,,'/ y

W,=upa, +oa,, +c,  +pc,,

ii. El problema de optimizacion para el hombre

La funcion de utilidad del hombre depende del afecto (a;,,) y los obsequios que recibe
de su pareja (c;,,), su consumo de bienes privados (c,, ), €l tiempo que se dedica a si mismo
(@) €, indirectamente, de las transferencias que vienen a engrosar su ingreso disponible. En
forma similar al caso de la mujer, se supondra que los cuatro bienes de consumo incorporados
en la funcion de utilidad presentan utilidades marginales positivas y decrecientes. También
en paralelo con el caso femenino, el hombre solo puede satisfacer por si mismo sus
necesidades de consumo y afecto propio, pero necesita de su interrelacion con la mujer para
recibir atenciones y obsequios de ella. El tiempo que le dedique su pareja es decision de
esta, pero €l si puede incidir sobre el resultado de este afecto mediante el estimulo del mismo
(ofreciendo ¢l afecto o regalos). Asi, la utilidad del hombre est4 expresada por:
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‘ (1Du, =u,, (af’m,am,m,cm,m,c'fm) . o
Igual que la mujer, el hombre se enfrenta a dos restricciones que, juntas, definirdn su

nivel de riqueza:

e Por un lado, para que se cumpla su restriccién presupuestaria, el ingreso generado
por el hombre mas el monto de las transferencias recibidas en la etapa anterior debe
ser igual al consumo que ¢l reparte entre su pareja y él:

12)y, +t=c,,, + Cov s

De lo anterior se sigue que la restriccion para la familia estaria dada por:
Vit Yu=Cr s +Cr0+CumtCuys. Recuérdese el supuesto de que no hay ahorro
porque se recibe una dotacion fija todos los periodos, es decir, se esta en el marco del
ingreso permanente. Adicionalmente, si se expresa la ecuacion (12) en términos del
valor que se le asigna en el hogar al ingreso femenino, esta ecuacion tendria la forma:

* Por otro lado, el afecto no puede ofrecerse hasta la propia negacion. De tal forma
que ¢l también enfrenta su restriccion temporal afectiva:

(13) a,—v= a,,+a,

E, igualmente, si se supone que @, =1, la ecuacion anterior tomard la forma de:
l-v=a,,+a,,-

Haciendo uso de las restricciones anteriores y las valoraciones relativas entre los
diferentes bienes, la riqueza del hombre para el periodo estaria determinada por la suma
del valor de su tiempo disponible para ofrecer afecto y del valor de su ingreso mas las
transferencias recibidas:

(1w, =@, -v)+p(y, +1)

Por tanto, la restriccion final a la que se enfrenta consiste en que el valor de su riqueza
iguale su gasto:

(15) VVm = &Zm,m +luaf,m + pcm,m +cf,m

El problema de optimizacion del hombre, entonces se reduce a maximizar (11) sujeto a

(15):

max um = max um (af,m’am,m’cm,m’cf,m )+ j’m (Wm - &lm,m - luaf,m - pcm,m - cf,m)

Ay om A f o >sCmom € fm D m>Af msCmms>Cfom
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Las condiciones de primer orden asociadas a este problema estaran dadas por:

_ 1 Ou,y __ 1 Ouy __ Ou, __ 1 Ouy, _
(16) lm T 5 day,, M oay ,, - ocy “p 0Cp m y Wm - &m,m +/’laf,m +pcm,m +cf,m

m

Finalmente, de las condiciones de primer orden de la mujer y el hombre, puede
obtenerse el nivel de equilibrio que optimiza el bienestar en esta segunda etapa. Notese que si
se toma la razon entre el resultado obtenido de (10) y (16), el equilibrio estara dado cuando la
relacion de los precios sombra, A, / A, , sea igual a la relacion entre las utilidades marginales
de los bienes.

1L Ouy 1 Oy Ouy 1L Oy

/,i'f m day g 5 oa,, ; ocr s P 0y s
(17)2 = 1 Ouy, - 1 Ouy, = 1 Ouy, = au,,
m S oy, u dag, P 0y ocy

Reordenando términos, se obtiene seis relaciones de equilibrio de intercambio, dadas por:

1 614/ 1 ou,, 1 5”/ 1 au,,
V% 8a},-yfv _ o 8am7m ) 611,,,1/ K 5“/,»;
1 auf - 1 ou,, Z}uf - 1 au,,
5 oa,, M Gay ocr s p cy
1%y w1 Oy 1 o,
u Baf_f _ o 6“»:,»1 ) f)amvf u Ba/m
Ouy - 1 Ouy 1 Ouy au,,
ey s P O PO, 9%Csm
1 oy 1 _ou, Ouy 1 Ouy,
u Oay _ S da, , ocy s _ P 0Cp.m
| Oup o Ouy | Oup o Ouy
r) 0cy, s ocy P 0cy r ocy

Las anteriores corresponden a las ya conocidas condiciones de equilibrio para 1@s
consumidor(@s: la tasa marginal de sustitucion del consumo entre dos bienes para la mujer, debe
ser igual a la tasa marginal de sustitucion del consumo para el hombre entre esos dos bienes.

3.2.3 Resultado de independencia femenina

De lo anterior, puede construirse un indicador del nivel de independencia, y, como el
porcentaje del ingreso que la mujer mantiene, es decir, como aquella parte de su ingreso que
no cede como respuesta a mecanismos de coercion, dominacion o alivio de culpa y que es,
precisamente, la fraccion de su ingreso con que cuenta al inicio de la segunda etapa del juego.
Este nivel de independencia es un resultado a partir de las decisiones que la mujer toma, pero
no es en si una decision consciente. y se define como:

Yyt
18y =——
Yy
Ademas, dado que la mujer no solo puede transferir ingresos sino también
obsequiar regalos, se define vy como el indicador del porcentaje del ingreso familiar que
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consume la mujer, medido no en términos de las valoraciones familiares, sino en términos de

la canasta de consumo: +
Crop T Cmy

1y =————==c¢,,+c,
¥+, IS /

3.3 Aplicacion del modelo

A continuacion se presenta una aplicacion del modelo general anterior con funciones
especificas, de forma tal que los resultados derivados de estas puedan ser utilizados para
generar las simulaciones computacionales en las secciones sucesivas.

3.3.1 Etapa I: Administracion del ingreso

En esta primera etapa, donde inicialmente la mujer tiene un ingreso dado por
y el hombre, por , la mujer se forma una percepcion, Pf, sobre si misma como generadora y
administradora de su ingreso dada por la siguiente funcion:

(20) P, =yt = (1= @)(v* = v1)

Al respecto, notese que, en un escenario sin violencia, el problema de optimizacion al
que la mujer se estaria enfrentando consistiria en determinar el nivel de transferencias tal que:

4 -9
mtaxP —maxyft sa. Y, =y, +t,

ya que el término que resta en la ecuacion (20) seria igual a cero. De
max P —max(yf —t)(pt "?, se obtiene que la mujer transferiria, voluntariamente una
fraccmn 1-@ de su ingreso, tal que: ¢ =(1— @)y ¥, . El ingreso que la mujer se dejaria para
su administracion seria entonces igual a ¥, =¢V,. Lo anterior significa que, segun sea la
necesidad que tenga la mujer de asumir los roles femeninos de dependencia, asi sera el grado
en que esté dispuesta a renunciar a la administracion de su ingreso. Por ejemplo, si ¢ fuera
igual a 1, la mujer no estaria dispuesta a renunciar en ninguna medida a la administracion de
su ingreso, mientras que, por el contrario, si @ valiera 0, la mujer le cederia voluntariamente la
totalidad de su ingreso a su pareja. Por lo tanto, debe notarse que este nivel de transferencias
responde a la necesidad de la mujer de saciar su nivel de infantilismo, es decir, de escapar
a sus responsabilidades como administradora de sus propios bienes y de responsabilizar
al hombre como el administrador del hogar. El hombre recibe entonces este volumen de
transferencias sin siquiera haberlo solicitado.

Conforme v va tomando valores por encima de 0, las agresiones implican un costo
para la mujer, que ella puede disminuir mediante mayores transferencias. Por tanto, es
de esperarse que si v no es nulo, la mujer se encuentre en mejor situacion si renuncia a
la administraciéon de su ingreso por encima de #=(1—¢)¥,. Aunque la violencia genera
costos sobre la autoestima femenina, lo hace en diferente grado segun el conocimiento
propio y libertad de la enajenacion que posea la mujer. Ademads, dependiendo de su perfil,
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la mujer reacciona a estos mecanismos de coercion castigando al hombre por usarlos. Es de
esperar que una mujer con un amplio conocimiento de si misma y libre de la enajenacion
que supone el estereotipo de lo femenino esté en capacidad de responder a los estimulos que
recibe en igual medida, por lo que castigaria con la misma intensidad en que se le intenta
minar su estima, lo contrario sucederia para las mujeres que viven su vida de acuerdo a este
estereotipo. Sea w el grado de castigo que la mujer le impone al hombre, entonces:

RhHw=gv

De las ecuaciones (20) y (21), se tiene que una mujer con un perfil de p=1 no aceptaria
intercambiar su ingreso por afecto (o por evitar recibir agresiones) pero si castigaria mas
fuertemente si ejercieran algiin grado de coercion sobre ella. Como separa los planos material
y afectivo, entonces no castigaria con afecto algo vinculado a la administracion de su ingreso
y sabria corresponder los afectos recibidos en igual medida. Por el contrario, una mujer con
un perfil de p=0 no seria capaz de castigar —defenderse— por ser agredida.

Por su parte, el hombre busca sentirse bien respecto a si mismo a partir de mantener
el control sobre el ingreso familiar. Supdngase que, inicialmente, el beneficio que le brinda
controlar el ingreso esta dado por:

P =3, +t)" —xw’ +(-y)a, —v)vt
Sustituyendo ¥,, =1— ¥, y la ecuacion (21), se obtiene:

22) P =(1- ¥, 07 —x(pv)’ +(1- y)(@, —v)vt

Notese que si el hombre no responde al estereotipo de la masculinidad, si x=1,
entonces la ecuacion (22) se vuelve £, =(1-y, + H' =1 , es decir, se alcanza un nivel alto
de Pm sin importar si la mujer realiza transferencias o no. Ademads, en la ecuacion (22)
puede notarse que el castigo le resta bienestar al hombre en forma creciente y, por tanto,
supone un freno para que este contintie utilizando la violencia para ganar control, a la vez
que su percepcion de si mismo incluye el control que puede mantener sobre su tiempo tras
haber utilizado una parte de este como estrategia para ganar el dominio del ingreso familiar.
Asimismo, debe advertirse que debido a la forma de la funcion, el hombre decidira sobre
niveles de violencia definidos en el intervalo [0, 2], ya que se le estaria asignando igual
ponderacion al control del tiempo que quedaria libre para la segunda etapa y su despliegue de
masculinidad. Por tanto, un hombre que asigne v = )4 estaria haciendo uso de la totalidad del
tiempo que la funcion permitiria asignar al ejercicio de estos mecanismos de dominacion.

En esta primera etapa, entonces la mujer debe optimizar (20) sujeto a (2):

mfix P = m?x(jf 1)t - (1-p)(v* — 1),
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cuya condicion de primer orden es:

oP — -1.,1- — _
Kt = St M el i

Reordenando términos, esta condicion puede expresarse como:

@3)v=:,0, - 00l -1- )7, ]

Obsérvese que el nivel de violencia esta en funcion del exceso de transferencias que se
hagan por encima del nivel de transferencias en el escenario en que v es igual a 0. Es decir,

dado que en un escenario libre de violencia, se asignaria = (1-¢)y,, las transferencias
adicionales sobre este monto dependeran positivamente del nivel de violencia que se ejerza.

El hombre, por su parte, debe resolver el problema planteado en (22):
max P, =max(1-y, + 1) —x(pv)’ +(1- y)@, —v)vt say< a,,

de donde se obtiene la siguiente condicion de primer orden:

__ a,d=-t
2[(1 -t + xgazJ
La condicién de equilibrio estaria dada por el cumplimiento de (23) y (24):

Q4)F=v

a,(1-p)1- )T, —0)
2[(1- )t +x9°]

Notese que, tal y como era de esperarse, el nivel de transferencias 6ptimo cuando
'y ¢ son diferentes de 1 es superior al nivel de transferencias optimo en un escenario sin
violencia. La ecuacion (25) puede ser facilmente estimada mediante un algoritmo de punto
fijo partiendo de un valor inicial de #=(-@)y,, es decir, partiendo de aquel valor de
transferencias que de todas formas la mujer estaria dispuesta a ceder para maximizar su
autopercepcion, aun en ausencia de actos coercitivos por parte de su pareja.

(25)l = (1—(P)7/ +

3.3.2 Etapa 2: Decisiones de intercambio y distribucion

Una vez concluida la primera etapa, l@s jugador@s pasan a optimizar su nivel de
utilidad a partir del consumo de bienes materiales y afectivos. Para esto se supondra que la
mujer tiene la siguiente funcion de utilidad:

_ e 1-p « l-a
(20)u, = ay ¢, 7ai ¢, 5
donde:
¢: es el ya conocido perfil de lo femenino; y

a: es el grado de materialismo de la mujer, en el que 0 representa a la mujer mas materialista.
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Notese que esta funcién cumple con los supuestos de utilidades marginales positivas y
decrecientes para los cuatro bienes en cuestion. Ademads se cuenta con las restricciones dadas

por (6), (7), (8) y (9):
* Restriccion presupuestaria: (6)y, =y, —t=c, ,+¢;,
* Restriccion temporal de afectos: (7) @ s-w=a,  +a,,
* Riqueza de la mujer: (8) W,=u@,—w)+y,—t
* Restriccion final: (9) W,=pa, ,+8a, ,+c, ,+pc,

En forma andloga, el hombre cuenta con una funcién de utilidad dada por:

(27)14 m af mc]f :natf mc:nlf s
donde:
x: es el perfil de lo masculino
B: es el grado de materialismo del hombre, en el que 0 representa el mayor grado de

materialismo.
Y, se tiene las restricciones dadas por:
* Restriccion presupuestaria: (12) y, +t=c, , +c¢, ,
* Restriccion temporal de afectos: (13)a,, -v=a, , +a,,
* Riqueza del hombre: (1) w = 5@, —v)+ p(¥, +1)

* Restriccion final: (15)w =&, + Ha g+ PCy o+ Ch

La mujer enfrentaria el problema de optimizacion de (26) sujeto a (9):

max u, = max mfcmfaf fc/f+i (W —ua; ;- é'am’f—cf,f—pcm,f)
Ar.foAmfCr.fCmf Ar.foAmfoCr.fCmf

Mientras el hombre deberd maximizar (27) sujeto a (15):

J4 _ J4 ﬂ
max u, = max afmcfm m,m mm+2’ (Wm_&lm,m_luaf,m_locm,m_cf,m)

m
Ay m ’af m>Cmm 7Cf,m Ay.m ’a_/ moCm.m ,L‘/ m
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Esto permite obtener las siguientes condiciones de primer orden:

C.PO. para la mujer: C.P.O. para el hombre:

C.P.O. paralamujer  C.P.O para el hombre
(28) a, , =5, (34) a,,, =45W,

(29) @y =a,=w=3 W, (35) aj,, =53 W,

GO at, =5, G6) a, —a,-v-L,
(31) Crr ZI_Tan (37) Conm :%Wm

(32) ¢ =¥, - _I_Tan (38) C;,m =FTZWm

(33) ¢, =%ew, B9 ¢, =3, +t-52w,

Resolviendo para el valor de las relaciones de intercambio de equilibrio, se tiene:

40)5 = '+A
O -K
1) p = O(TC+A)-A(D-K)
o -K
Y,
42), 0+ 00 -0-0-2 e e )
- (1—a)@, -w)
donde:
@ C-C=P-pxl@,—v) ,_ 20(y,—1)

lpr+B2-a)F,+0) ,  lpx+BR-a)F,+1)

[A-a)(1-p)-(1=-p)1- D], —v) - 2(-9)(¥, -1)
[(-p)(-+1-a)1+/IF,+0, Y [A-e)l-)+A-a)1+ BN, +1)

Estas condiciones de equilibrio permiten resolver el juego estatico en sus dos etapas.



4. METODOLOGIA

Una vez que se cuenta con la solucién al modelo tedrico, se crea un programa
computacional que permita obtener resultados para diferentes combinaciones posibles de los
parametros y observar asi las tendencias de comportamiento a partir de ellos. Esto ultimo
permite generar conclusiones por inferencia de los resultados obtenidos en las simulaciones.
Al respecto, es conveniente aclarar que esta investigacion estd planteada en un plano
estrictamente tedrico, por lo que no contempla ningun tipo de verificacion empirica. Si se
quiere, el ejercicio de simulacion planteado viene incluso a sustituir esta verificacién empirica
por un proceso de inferencia y analisis de resultados a partir de un mundo virtual.

Se ha creado agentes computacionales con perfiles de género asignados
aleatoriamente, para ponerles a interactuar en parejas. Cada un@ de ell@s toma decisiones
que le permiten optimizar su bienestar de acuerdo a las soluciones derivadas en el modelo
anterior. Para poder generar las simulaciones es necesario contar con un software
especializado. Al respecto, se hizo uso de NetLogo (Wilesky, 1999) y su respectivo manual
de programacion. Este es un software libre de Northwestern University de facil manejo para
simular espacios sociales vinculados con la economia utilizando la programacion en Logo.

A continuacion se presenta el programa utilizado para generar estos resultados
y que reproduce el modelo que ya se explico en la seccion anterior, partiendo de que las
parejas ya se hayan establecidas, ambas personas desean mantenerse en pareja (es decir, no
hay separaciones), los perfiles estan dados y se mantienen constantes:

breed [womyn female]

breed [men male]

womyn—own [ phi alpha w—tol-min w—tol-max coupled? partner w—endowment
yf-endowment af-endowment t yf w pf delta rho mu wf aff afm cff cfm uf gamma psi]
men—own [Xi beta coupled? partner m—endowment ym—endowment am—endowment v pm
delta tho mu wm amm amf cmm cmf um]

to setup

clear—all

setup—womyn

setup—men

ask patches [set pcolor green]

end

to setup—womyn

create—womyn total-womyn

ask womyn [
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set shape "person female"
set size 1.5
setxy random—xcor random—ycor
set coupled? false
set partner nobody
assign—phi
assign—alpha
assign—w—tolerance
color—-womyn
assign—w—endowment
set yf—endowment 1
set af~endowment 1
sett0
setyf 1
setw 0
set pf 0
set delta 0
set rho 0
set mu 0
set wf 1
set aff 1
set afm 0
set cff 1
set cfm 0
setuf 0
set gamma phi
set psi 1
]
end
to assign—phi
set phi random—normal average—phi womyn—stdev
while [phi < 0 or phi > 1] [set phi random—normal average—phi womyn—stdev]
end
to assign—alpha
set alpha random—normal average—alpha womyn—stdev
while [alpha < 0 or alpha > 1] [set alpha random—normal average—alpha womyn—stdev]
end
to assign—w—tolerance
set w—tol-min phi — tolerance
set w—tol-max phi + tolerance
end
to color-womyn
ask womyn [
if 0.0 <= phi and phi < 0.1 [set color 90]
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if 0.1 <= phi and phi < 0.2 [set color 91]
if 0.2 <= phi and phi < 0.3 [set color 92]
if 0.3 <= phi and phi < 0.4 [set color 93]
if 0.4 <= phi and phi < 0.5 [set color 94]
if 0.5 <= phi and phi < 0.6 [set color 95]
if 0.6 <= phi and phi < 0.7 [set color 96]
if 0.7 <= phi and phi < 0.8 [set color 97]
if 0.8 <= phi and phi < 0.9 [set color 98]
if 0.9 <= phi and phi <= 1.0 [set color 99]
]
end
to assign—w—endowment
set w—endowment random—normal average—womyn—endowment (womyn—stdev * 100)
while [w—endowment < 0] [set w—endowment random—normal average—womyn—
endowment (womyn—stdev * 100)]
end
to setup—men
ask womyn [
ask patch—at —1 O [sprout—men 1 [
set shape "person male"
set size 1.5
set coupled? false
1l
let potential—partner one—of (men—at —1 0) with [not coupled?]
if potential—partner != nobody
[without—interruption [
set partner potential—partner
set coupled? true
set coupled?—of partner true
set (partner—of partner) self
Setxy pxcor pycor
ask partner [setxy pxcor pycor]
__tie partner self]]
ask partner [
assign—xi
assign—beta
color—men
assign—m—endowment
set ym—endowment 1
set am—endowment 1
setv 0
set pm 0
set delta 0
set rho 0
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set mu 0
set wm 1
set amm 1
set amf 0
set cmm 1
set cmf 0
setum 0
1l
end
to assign—xi
set xi random—normal average—xi men—stdev
while [xi <0 or xi > 1 or xi < w—tol-min—of partner or xi > w—tol-max—of partner]
[set xi random—normal average—xi men—stdev]
end
to assign—beta
set beta random—normal average—beta men—stdev
while [beta < 0 or beta > 1] [set beta random—normal average—beta men—stdev]
end
to color-men
ask men [
if 0.0 <= xi and x1 < 0.1 [set color 110]
1f 0.1 <=xi and x1 < 0.2 [set color 111]
if 0.2 <=xi and xi < 0.3 [set color 112]
if 0.3 <=xi and xi < 0.4 [set color 113]
1f 0.4 <= x1 and xi < 0.5 [set color 114]
if 0.5 <=xi and xi < 0.6 [set color 115]
if 0.6 <= xi and xi < 0.7 [set color 116]
1f 0.7 <= xi and x1 < 0.8 [set color 117]
if 0.8 <=xi and xi < 0.9 [set color 118§]
if 0.9 <= xi and x1 <= 1.0 [set color 119]
]
end
to assign—m—endowment
set m—endowment random—normal average—men—endowment (men—stdev * 100)
while [m—endowment < 0] [set m—endowment random—normal average—men—
endowment (men—stdev * 100)]
end
to go
ask turtles [if coupled? [
live—together
negotiate
1l
end
to live—together
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ask womyn [if coupled? [set yf—endowment (w—endowment / (w—endowment + m—
endowment—of partner))]]

ask men [if coupled? [set ym—endowment (1 — yf—endowment—of partner)]]

ask womyn [if coupled? [

let counter 1

let xo ((1 — phi) * yf—endowment)

while [counter <50 ] [

set t (1 — phi) * yf—endowment + am—endowment—of partner * (1 — phi) * (1 — xi—of
partner) * (yf-endowment — xo) * (1 — phi) * xo * (1 + phi)/(2 * ((I — xi—of partner) *
xo0 + xi—of partner * phi " 2)))

ifelse abs(t — xo0) < 0.00001 [set counter 50] [

setxot

set counter (counter + 1)]

]
set yf (yf—endowment — t)

1l

ask men [if coupled? [

set v (1 / (1 — phi—of partner) * (yf—endowment—of partner — t—of partner) * (phi—of
partner — 1) * t—of partner  (— phi—of partner) * (t—of partner — (1 — phi—of partner) *
yf—endowment—of partner))

set pm ((ym—endowment + t—of partner) (1 — xi) — xi * (phi—of partner * v) * 2 + (1
—x1) * (am—endowment — v) * v * t—of partner )

1l

ask womyn [if coupled? [

set w (phi * v—of partner)

set pf (yf” phi * t* (1 — phi) — (1 — phi) * (v—of partner * 2 — v—of partner * t))

1l
end
to negotiate

ask womyn [if coupled? [

let capital-phi (((2 — alpha) * (2 — beta—of partner) — phi * xi—of partner) * (am—
endowment—of partner — v—of partner) / ((phi * xi—of partner + beta—of partner * (2 —
alpha)) * (ym—endowment—of partner + t)))

let capital—delta (2 * phi * (yf—endowment — t) / ((phi * xi—of partner + beta—of
partner * (2 — alpha)) * (ym—endowment—of partner + t)))

let capital-kappa (((1 — alpha) * (1 — beta—of partner) — (1 — phi) * (1 — xi—of partner))
* (am—endowment—of partner — v—of partner) / (1 — phi) * (1 — xi—of partner) + (1 —
alpha) * (1 + beta—of partner)) * (ym—endowment—of partner + t)))

let capital-gamma (2 * (1 — phi) * (yf—endowment — t) / (1 — phi) * (1 — xi—of
partner) + (1 — alpha) * (1 + beta—of partner)) * (ym—endowment—of partner + t)))

set delta ((capital-gamma + capital—delta) / (capital-phi — capital-kappa))

set rho (capital—phi * delta — capital—delta)

set mu (((1 + alpha) * (yf—endowment — t) — (1 — xi—of partner) * (delta * (am—
endowment—of partner — v—of partner) + rho * (ym—endowment—of partner + t))) / ((1
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— alpha) * (af~endowment — w)))

set wf (mu * (af-~endowment — w) + yf—endowment — t)

set aff (alpha / (2 * mu) * wf)

set afm (af-endowment — w — aff)

set cff ((1 — alpha) / 2 * wf)

set cfm yf—endowment — t — cff

11

ask men [if coupled? [

set delta delta—of partner

set rho rho—of partner

set mu mu—of partner

set wm (delta * (am—endowment — v) + rho * (ym—endowment + t—of partner))

set amm (beta / (2 * delta) * wm)

set amf (am—endowment — v — amm)

set cmm ((1 — beta) / (2 * rho) * wm)

set cmf (ym—endowment + t—of partner — cmm)

set um (afm—of partner * xi * cfm—of partner * (1 — xi) * amm * beta * cmm " (1 —
beta))

11

ask womyn [if coupled? [

set uf (amf—of partner ” phi * cmf-of partner * (1 — phi) * aff ~ alpha * cff ~ (I —
alpha))

set gamma ((yf—endowment — t) / yf—endowment)

set psi (cff + cmf—of partner)

11

end

En este documento se presentan los resultados para 6 simulaciones que permiten
obtener 250 observaciones para cada uno de estos escenarios distintos. Estos son escenarios
lo suficientemente representativos para poder inferir el grado de interaccion de las variables a
partir de los estudios de caso que se generan. Cada uno de ellos es un mundo relativamente
homogéneo en donde lo tinico que varia es el promedio de respuesta de sus habitantes a los
estereotipos de género, es decir, el valor de los pardmetros ¢ y x para mujeres y hombres,
respectivamente. Todos los otros parametros que deben imponérsele a l@s agentes para
poder resolver el modelo se asignan con la misma regla y alrededor de los mismos valores.
Asi, se mantendra constante la distribucion sobre las preferencias entre los bienes materiales e
inmateriales, de forma tal que las personas querrian consumir ambos bienes en proporciones
similares, es decir, a y B se distribuyen alrededor de valores de 2, con una unica excepcion
que es el caso de la simulacion 4 en la que se ha permitido que estos pardmetros asignados en
forma completamente aleatoria.

Ademas, la distribucion de los ingresos femeninos y masculinos obedece a una
distribucién similar a la que se observa en nuestro pais. Segun datos de la Encuesta Nacional
de Ingresos y Gastos para el afio 2004 (INEC: 2006), en promedio, las mujeres que trabajan
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generaron ingresos laborales equivalentes al 77% del ingreso de los hombres. El salario bruto
promedio mensual de las mujeres, de acuerdo a esta encuesta, es levemente superior a los 100
000 colones, mientras que el de los hombres es mayor a los 130 000 colones. De esta forma,
si se supone que el hogar promedio esta compuesto por una pareja en donde ambas personas
perciben un ingreso, la mujer estaria aportando el 43% del ingreso familiar. Esta es la
proporcion promedio que se ha fijado para generar las simulaciones siguientes. Por tanto, los
diferentes resultados en los 6 escenarios observados obedecen a estas diferencias entre ellos:

. Simulacién 1: Valores medios de ¢ y  de 0,1.

. Simulacion 2: Valores medios de ¢ y y de 0,25.

. Simulacion 3: Valores medios de ¢ y x de 0,5.

. Simulacién 4:  Valores medios de ¢ y  de 0,5 pero a y P se asignan a lo largo
de todo el espectro [0,1].

. Simulacion 5: Valores medios de ¢ y  de 0,75.

. Simulacién 6: Valores medios de ¢ y  de 0,9.



5. RESULTADOS

En esta seccion se presenta el resumen de resultados para los ejercicios de simulacion
realizados. Tal y como se estipuld con anterioridad, estos ejercicios son una caricatura de
lo que podria considerarse los escenarios mas representativos de las relaciones entre las
variables. Como se recordara, en la primera etapa se resolvia para las transferencias y, por
ende, la cantidad de ingreso que la mujer efectivamente administra, una vez que el hombre
hubiese decidido sobre la utilizacion de mecanismos de coercion para inducir a la mujer
a ceder su ingreso. El resultado de la simulaciéon —consistente con el planteamiento del
modelo— muestra que el grado de coercion utilizado disminuye conforme los escenarios
van representando mundos con una menor incidencia de los estereotipos de género. Asi,
el promedio para la variable v es de 0,4923 en el escenario 1; 0,4532 en el 2; 0,2408 en el
3; 0,2516 en el 4; 0,0480 en el 5 y de 0,0098 en el 6. Notese que en el primer y segundo
escenario la poblacion tenia perfiles alrededor de 0,1 y 0,25 respectivamente, sin embargo,
en ambos casos la mayor parte de las observaciones reportan niveles de v por encima de
0,45, casi la totalidad para el primer caso (98,4%) y algo mas de las dos terceras partes
(67,2%) para la simulacion 2. En oposicion a estos, los ejercicios 5 y 6 contaban con perfiles
alrededor de 0,75 y 0,9 y ambos reportan una mayor concentracion de observaciones en el
intervalo [0, 0,05]: el 66,4% en la simulacion 5 y el 97,6% para la simulacion 6. Debido a que
las distribuciones de estos cuatro escenarios tienden hacia los valores extremos, su curtosis
es considerablemente alta: 28,39 para el escenario 1; 6,46 para el 2; 1,28 para el 5y 12,08
para el 6. Para los escenarios intermedios (3 y 4) este indicador es mas bien negativo, de
—-0,82 y —0,71, respectivamente. Ademads, debe observarse que la concentracion es mayor
en los casos extremos con perfiles bajos que la de su contraparte con perfiles altos, lo cual
sugiere la existencia de alguna dificultad para ‘moverse’ —salir— de niveles altos hacia niveles
bajos de violencia. Como es evidente del grafico 1, las simulaciones 1 y 2 presentan también
asimetrias negativas, de —4,17 y —2,20 respectivamente, mientras los otros casos mas bien
presentan asimetrias positivas (0,24; 0,01; 1,36 y 2,98).
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Grifico 1:
Histograma para el nivel de violencia (v) en las simulaciones 1 a 6
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

En parte, el nivel de transferencias que la mujer le hace al hombre obedece a
una respuesta a la variable v y, en parte, a su mismo condicionamiento para evadir las
responsabilidades de la administracion del ingreso. Esta diferencia en la explicacion de la
determinacion de la variable t se verd en un momento. Por ahora, el grafico 2 resume como
el volumen de las transferencias va mermando conforme los ejercicios muestran una mayor
liberacion de los prejuicios de género. Asi, las transferencias medias que se realizan son
de 0,4021 en la simulacion 1; 0,3551 en la 2; 0,2401 en la 3; 0,2452 en la 4; 0,1150 enla 5 y
0,0563 en la 6. Al igual que en el caso de la violencia, se observa una mayor concentracion
en los ejercicios con condiciones iniciales mas extremas, lo cual se evidencia en los rangos y
niveles de asimetria de las distribuciones. De esta forma, los rangos para las simulaciones 1 y
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6 son de 0,1911 y 0,1808, mientras que para los otros casos son mayores, oscilando alrededor
de 0,3. En cuanto a las asimetrias, el respectivo indicador para las simulaciones 1 y 2 es
negativo, con valores de —0,054 y —0,3769, mientras en los otros escenarios es positivo y
mucho mas asimétrico en el caso del escenario 6, con valores de 0,1376 para la simulacion 3;
0,0587 para la 4; 0,1773 para la 5 y 0,7495 para la 6. Obsérvese también que el ejemplo 4 se
diferencia del 3 en que esta distribucion es mucho mas concentrada, exhibiendo una curtosis
positiva de 0,4942.

Grifico 2:
Histograma para el nivel de transferencias realizadas en las simulaciones 1 a 6
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.
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Lo anterior, finalmente, significa que, en un mundo homogéneo con perfiles alrededor
de 0,1, el 80% de las mujeres termina cediendo entre el 35 y 45% del ingreso familiar para
que el hombre lo administre; cuando se tiene perfiles alrededor de 0,25, el 84% de las mujeres
cede entre el 30 y 42,5%; cuando ¢ y ¢ oscilan cerca de 0,5, el 77% de las mujeres cede
entre el 15 y 30%; cuando andan en torno a 0,75 la mayoria de mujeres (69%) renuncia a
administrar entre el 5 y 15% del ingreso familiar y, por ultimo, cuando estos perfiles rondan
el 0,9, tres cuartas partes de las mujeres no esta anuente a renunciar a mas del 8% de los
recursos familiares.

Como resulta de interés no solo determinar el nivel de transferencias totales que
las mujeres estan dispuestas a realizar, sino también el porcentaje de estas que obedece
a un acto voluntario y el que es inducido mediante los mecanismos de coercion, en el
grafico 3 se muestra el porcentaje del ingreso ya no familiar, sino femenino, que es cedido
libremente de acuerdo a la participacion del aporte de la mujer al ingreso familiar. Para
esto, debe recordarse que, voluntariamente, las mujeres renunciaban a una parte de su
ingreso equivalente a (1 —(0))7f. Relativo al ingreso femenino, entonces el promedio de las
transferencias voluntarias para cada simulacion, en el orden usual, equivale a sustraerle a 1 el
valor del ¢ promedio para cada caso.

Grafico 3:
Porcentaje del ingreso femenino cedido voluntariamente segin el aporte femenino al
ingreso familiar en las simulaciones 1 a 6
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

Una vez que se ha calculado este dato, es posible determinar el nivel de transferencias
efectivamente inducido por la coercion masculina. Esto se observa a través del gréfico 4 en

donde se ha contrapuesto el exceso de transferencias por encima de (1-®)¥, y el valor v.
Tal y como se deduce del gréfico, el uso de mecanismos de coercion genera que las mujeres
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cedan hasta un 10% de su ingreso. En el mejor de los casos, el de la pareja conformada por
la mujer 6176 y el hombre 6256, tanto v como las transferencias de mas son practicamente
iguales a cero; en la peor de las observaciones, sin embargo, el hombre 3233 fustiga a su
pareja, la mujer 3233, para que le ceda un 10,29% de su ingreso adicionalmente al 63,5%
que ella, por si misma, le cederia. En este grafico hay un punto que merece resaltarse:
quienes ejercen mayores niveles de violencia no son quienes ganan una mayor transferencia
adicional. Graficamente, esto resulta evidente porque las observaciones de la primera
simulacion (que aparecen en azul) no se ubican mayormente en el pico de la curva, sino en
uno de sus extremos y quienes si se localizan en las posiciones con las mayores transferencias
adicionales pertenecen a las simulaciones 2, 3 y 4. Evidentemente, en tanto la simulacién 6
presenta bajos niveles de violencia, estas observaciones se encuentran mas cerca del origen,
seguidas de aquellas pertenecientes al escenario 5. Este comportamiento es aiin mas claro en
el grafico 4b, en donde los datos han sido ordenados de acuerdo al valor del perfil femenino,
¢: por ejemplo, se tienen 340 observaciones con niveles de transferencias adicionales
superiores al 8% del ingreso de la mujer; de estas 38 pertenecen a la simulacion 1, 153 a la
simulacion 2, 70 ala 3y 79 ala 4. En cuanto a ¢, las 340 observaciones se hallan en el rango
comprendido entre 0,22 y 0,47, con un promedio de perfiles de 0,337. Para las mujeres que
ceden, adicionalmente, al menos el 5% del ingreso, sus perfiles se encuentran entre 0,1346 y
0,5410. Por tanto, quienes mas ven perjudicada su disponibilidad de ingresos por el uso de
mecanismos de coercion serian aquellas mujeres con perfiles medios bajos.

4
Grifico 4:
a. Exceso de transferencias como porcentaje del ingreso b. Exceso de transferencias como porcentaje del ingreso
femenino inducido por el nivel de coercién femenino inducido por el nivel de coercion,
en las simulaciones 1 a 6 segln ¢ en las simulaciones1a 6
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

Por residuo, el ingreso que no se cede es mantenido por la mujer para su administracion.
El grafico 5 muestra las distribuciones de esta variable, yf, para los seis casos que nos ocupan.
Si, en general, las 1500 mujeres de nuestros mundos virtuales aportaban cerca del 44% del
ingreso familiar, en promedio apenas llegan a administrar el 20% de ese ingreso. Siguiendo
el orden de los escenarios de simulacion, el promedio del ingreso familiar efectivamente
administrado por la mujer es de 3,63%, 7,9%, 19,67%, 18,88%, 32,22% y 37,72%. Las mujeres
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del escenario 1, son quienes menos administran sus activos, pues todas ellas deciden sobre
menos del 14% de los recursos familiares, seguidas de las del escenario 2 que deciden sobre
menos de una cuarta parte de los ingresos del hogar. Los rangos de administracion del ingreso
para los restantes casos se encuentran en los intervalos [0,059, 0,3803] para la simulacion
3, [0,0469, 0,3871] para la 4, [0,20, 0,4525] para la 5 y [0,2679, 0,4761] para la 6. Ademas,
nuevamente las simulaciones 5 y 6 presentan asimetrias negativas en su distribucion de yf,
contrario a los otros casos que poseen asimetrias positivas. Es decir, en estos dos ejemplos, mas
del 50% de las mujeres administran valores superiores a la media de su grupo.

Grifico 5:
Histograma para el ingreso que las mujeres efectivamente administran en las
simulaciones 1 a 6
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.
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En esta primera etapa se genera un ultimo producto como reaccion a la decision
estratégica masculina sobre la variable v, cual es la determinacion del nivel de castigo, w,
que la mujer le imponia al hombre por intentar asumir un comportamiento de dominacion.
Debido a que la capacidad de devolver el castigo era proporcional al valor del pardmetro o,
el comportamiento de esta variable se resume —para todos los casos— en el grafico 6, con el
fin de observar los cambios en el comportamiento de w conforme se fue alterando el valor de
este parametro. Al respecto debe notarse, sin embargo, que aun cuando son quienes mejor
corresponderian las agresiones, las mujeres con un perfil alto no son quienes gastan mas su
tiempo en resolver el conflicto de la primera etapa. Por el contrario, en tanto estas mujeres
tienen la capacidad de defenderse y, ademads, su rango de opciones de pareja exige a un
hombre también con un perfil alto, la tension en la primera etapa del juego tiende a ser baja,
por tanto, también lo es su nivel de castigo. En el otro extremo, se encuentran las mujeres de
las primeras simulaciones, quienes, dada su menor capacidad de respuesta no se desgastan
en el proceso de esta primera etapa. En total, méas de una tercera parte de las 1500 mujeres
(37,3%) consumen mas del 10% de su tiempo en esta dindmica y tienen perfiles entre 0,2 y
0,57, perteneciendo en su gran mayoria a observaciones de las simulaciones 2, 3 y 4. Al igual
que sucedia con el nivel de transferencias, son las mujeres con perfiles intermedios quienes
mas desgaste presentan: al no tener un perfil definido hacia alguno de los extremos, esto
genera una mayor tension que se evidencia en que ceden mas ingresos y gastan una porcion
mas significativa de su tiempo defendiéndose de esas tacticas de dominacion.

Grifico 6:
Tiempo femenino utilizado en generar castigos para v, segin ¢ en las simulaciones 1 a 6
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

El juego de la primera etapa sucede, finalmente, porque el hombre intenta, mediante
mecanismos de coercion, retomar su rol de proveedor doméstico y con ello mejorar la
percepcion que tiene de si mismo. Esto afecta a la mujer y, entonces ella responde cediendo
transferencias ain mayores a las que originalmente hubiese entregado con el fin de aumentar
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también su propia imagen. En los graficos 7 y 8 se muestran, no los valores absolutos de estas
funciones Pfy Pm, sino el cambio porcentual en estas generado a partir de la estrategia que
cada parte adopta, es decir, para el caso de las mujeres se grafica el incremento porcentual en su
autopercepcion originado por el nivel de transferencias que ella cede por encima de 1—®)y,
; para los hombres se grafica el incremento en P, que logra a partir de aplicar valores de v por
encima de 0. Como puede observarse, quienes mas logran aliviar el efecto perjudicial de la
violencia son aquellas mujeres que mas la reciben, aunque este comportamiento tiende a caer
conforme v alcanza sus valores mas extremos (por ejemplo, los puntos azules en el grafico
7a). En estos ultimos, lo que ocurre es que las mujeres ya de por si cederian, practicamente la
totalidad de su ingreso, por lo que no cuentan con un mayor espacio de interaccion para lograr
compensar los altos grados de violencia. Asi, las mujeres que alcanzan un mayor alivio por
ceder su ingreso se estan enfrentando a niveles de violencia que van entre 0,397 y 0,493. Por el
contrario, las observaciones en la cola de este grafico corresponden a aquellas mujeres que no
necesitaron entregar mas de su ingreso porque no recibieron ninguna accion coercitiva o esta
fue minima. En total se cuentan 227 de estos casos.

-
Grifico 7:
.
a. Alivio en la autop pcion fi ina producido por ceder b. Alivio en la autopercepcién femenina producido por ceder
ingresos adicionales ante el efecto de la violencia ingresos adicionales ante el efecto de la violencia,
en las simulaciones 1 a 6 segun @ en las simulaciones1a 6
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

En cuanto a los hombres, quienes ejercen mayores mecanismos de coercion son quienes
logran incrementos mas grandes en la imagen que tienen de si mismos. Esto se relaciona con
el hecho de que, en la funcidon que se plante6 ellos median su “hombria” tanto por el dominio
del ingreso que mantuviesen como por el despliegue de supuesta “autoridad” que pudieran
hacer mediante v. El resultado de esto se muestra en el grafico 8. Lo anterior implica que, en
promedio, los hombres de la simulacion 1 lograron incrementar su autopercepcion mediante el
uso de v en un 11%; los de la simulacion 2 en un 9,6%; 3,6% para los de la 3; 3,7% para la 4 vy,
tanto en el ejercicio 5 como el 6, el incremento medio en Pm es practicamente nulo. Tal y como
puede apreciarse en el grafico 8b, esto supone que los hombres con perfiles entre 0 y 0,3 son
quienes mas ganan de esta dindmica de mecanismos ocultos de negociacion de los ingresos,
porque logran incrementar su autopercepcion en, al menos, un 10%.
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-
Grafico 8:
a. Aumento porcentual en la autopercepcion masculina por los b. Aumento porcentual en la autopercepcion masculina por
ingresos adicionales generados por la violencia los ingresos adicionales generados por la violencia
en las simulaciones 1 a 6 segun X en las simulaciones 1 a 6
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

A partir de ahora, se presentaran los resultados para la segunda etapa del juego. Aqui,
debe notarse que las valoraciones de los activos que poseen las familias, considerados en su
conjunto, es decir, tanto bienes materiales como inmateriales, son crecientes con respecto al
promedio de los perfiles de la pareja. Esta tendencia se observa en el grafico 9, lo cual sugiere
que conforme los valores de ¢ y y crecen, se va produciendo —de alguna manera— un mayor valor
de la riqueza familiar. Este valor no es comerciable al no estar sujeto al intercambio externo (es
decir, con otros hogares) sino que existe unicamente dentro de la dindmica familiar, o mas bien, es
creado por la dindmica particular de los hogares con mayor liberacion de los estereotipos sexuales.
Esto podria explicarse porque conforme se va dejando de lado los estereotipos, la funcion de
utilidad va incorporando y valorando los bienes asociados al consumo afectivo, por tanto, el
tiempo que se comparte va enriqueciendo a la pareja, en un sentido simbolico —en oposicion
a la riqueza de mercado—. El resultado obtenido de las simulaciones aqui detalladas indica
que, mientras en la simulacion 1, donde los perfiles rondaban el 0.1, la riqueza promedio de los
hogares medida en términos del ingreso femenino era de 0,11 siendo siempre inferior a 0,49; en la
simulacion 2, al incrementar el promedio de los perfiles a 0,25, la riqueza promedio de las parejas
aumenta a 0,27 y oscila entre 0 y 1,17. Para los escenarios 3 y 4, donde los perfiles son cercanos a
0,5, la riqueza familiar promedio es de 0,83 y 0,91 respectivamente y sus intervalos son [0,18, 2,28]
y [0,11, 4,32], lo que sugiere que al tener una distribucion mas aleatoria de las preferencias sobre
los bienes materiales e inmateriales (o y ) aumenta la dispersion de estas valoraciones sobre los
activos familiares. Finalmente, el valor medio de la riqueza familiar en el ejercicio 5y 6 es de 1,78
y 2,51 con rangos [0,82, 4,46] y [1,12, 4,86], respectivamente.



52 Laura Blanco

Grifico 9:
Valoraciones de la riqueza familiar segun el promedio de los perfiles de la pareja, en las
simulaciones 1 a 6
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

Por su parte, el comportamiento en la distribucidon y consumo de los recursos
materiales con que se cuenta se resume en el grafico 10. La columna de la izquierda sintetiza
las decisiones de las mujeres mientras la columna de la derecha, las de los hombres. La
informacioén que se presenta en todos los recuadros de una columna es la misma, pero
se ha ordenado en forma distinta para resaltar diferentes aspectos sobre estas decisiones.
En promedio, para las 1500 observaciones, la mujer decide distribuir el ingreso que
efectivamente se dejo para su administracion (y,) en un 52,4% para ella y 47,6% para su
pareja. Es decir, comparte algo menos de la mitad de su ingreso neto de transferencias con
el hombre. Evidentemente, este valor cambia conforme nos movemos entre los escenarios
generados. Del grafico 20a se desprende que un 44,2% de las mujeres consumen entre un 30
y un 50% de yf'y casi el 60% de ellas consumen entre un 30 y un 60%. Por definicion de c;,,/
¥y, el histograma que aparece en el recuadro b es el espejo del recuadro a; esto implica que el
44% de las mujeres le obsequia a su pareja entre un 50 y un 70% del ingreso que administran
y alrededor del 60% dedica entre un 40 y un 70% de su ingreso para el consumo de su pareja.

Si se considera las variaciones en la distribucion del ingreso que hace la mujer a partir
de sus perfiles, puede observarse que, conforme la mujer deja de jugar el rol dependiente
y validar el rol de proveedor del hombre, ella va ocupandose cada vez mas de si misma y
menos de las necesidades de su pareja. Este comportamiento se resume en el recuadro 10c,
donde aparece el promedio de la distribucion del ingreso administrado por la mujer en cada
escenario creado. En la simulacion 1, en promedio, la mujer dedica un 36% de su ingreso
neto para ella misma y el restante 64% para su pareja; en la simulacion 2 esta relacion es de
39 y 61%; en la 3 es proporcionada (50—-50%) pero en la cuarta simulacion varia a 43-57, lo
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que sugiere que la mayor variabilidad de las preferencias o y B genera una mayor entrega
por parte de la mujer. Finalmente, en las simulaciones 5 y 6, las relaciones de c;¢/y; y ¢;./y¢
son de 67-33 y 80-20%, respectivamente. Con excepcion del cuarto escenario, el valor de la
mediana no difiere mayormente del promedio, en este cuarto caso particular, la relacion de las
medianas entre ¢y y ¢;,,/y; es de 47 y 53%, indicando nuevamente una mayor asimetria en
la distribucion introducida por los valores de oy B.

En el recuadro 10d se ilustra la determinacion en la distribucion del ingreso neto
femenino a partir de la preferencia por los bienes materiales. Como seria esperable, aquellas
mujeres con preferencias mas materialistas (o cercano a 0) guardan para si una fraccidon mas
significativa de su ingreso disponible. En este caso, si se divide el espectro de las posibilidades
de perfiles en diez, la relacion promedio entre cf,f/yf y cf,m/yf estd dada por: 64-36 para o
menores a 0,2; 62-38 para a en el intervalo [0,2, 0,4[; 57-43 en [0,4, 0,5[; 52—49 en [0,5, 0,6[;
47-53 en [0,6, 0,7[; 34—66 en [0,7, 0,8[; 22—78 en [0,8, 0,9 y 10-90 en [0,9, 1]. Lo anterior
simplemente confirma la intuicion: las mujeres menos materialistas entregan una porcion mayor
de bienes materiales a cambio de recibir el bien que mas valoran (el tiempo afectivo).
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Grifico 10:

a. Histograma del consumo femenino provisto por la mujer
relativo al ingreso que administra (cs/ys)

e. Histograma del consumo masculino provisto por el hombre
relativo al ingreso que administra (Cm,m/(ym*t))
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.
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Los hombres, por su parte, presentan un comportamiento similar que las mujeres
al momento de distribuir los recursos que les corresponde administrar. Esto es importante
porque en poblaciones homogéneas, el comportamiento racional arroja resultados afines para
mujeres y hombres: en este modelo tan racional resulta una mujer como un hombre. De esta
forma, los datos globales para las poblaciones masculinas muestran las mismas relaciones
de distribucion: en general, el hombre promedio de estas 1500 observaciones dispone del
53% del ingreso que le corresponde administrar (y,, + t) mientras que le regala a su pareja el
restante 47%. De estos, el 43% (ligeramente inferior al porcentaje de mujeres) consume entre
el 30 y 50% de su ingreso neto; cerca del 60% (igual también que la proporcion femenina)
se deja para su propio consumo entre el 30 y el 60% de y,, +t. Ahora bien, en cuanto a la
distribucién que hace el hombre de su ingreso neto respecto al perfil  y sus preferencias f,
las relaciones que se obtienen varian levemente con respecto a las femeninas. Por ejemplo,
en el caso de lo recuadros ¢ y g, la unica diferencia entre las relaciones de c;y/y; y c;,/y; con
respecto a la relacion cm,m/ (y,, + t) y ¢,/ (y, + t) ocurre en el caso de la simulacion 4,
donde esta ultima es de 44—56 en lugar del 43—57 que se habia obtenido para las mujeres. No
obstante, las tendencias e ideas generales se mantienen: (i) del recuadro 10g se sigue que los
hombres que responden al estereotipo de la masculinidad (y bajos) efectivamente juegan este
rol al dedicar la mayor parte del ingreso que administran para el consumo de su pareja. Esto,
ademads tenia dos motivos: la necesidad de cumplir con las expectativas de proveedores y
seducir a su pareja mediante esta provision de bienes. Y, (ii) los hombres mas materialistas se
dejan una porcion mas grande del ingreso que les corresponde administrar.

La distribucion que se hace de los tiempos, por el contrario, si difiere entre mujeres
y hombres. Estas se muestran en el grafico 11. En el caso de las mujeres, algo mas de una
cuarta parte (27%) se dedica a si misma menos de un 30% de su tiempo, alrededor de la
mitad de ellas (53%) se dedica entre un 30 y 50%, otro 27% reserva para si entre la mitad y
un 70% de su tiempo disponible mientras que el restante 13% utiliza mas del 70% de este.
Sin embargo, dado que habia una parte del tiempo que se gastaba en resolver el conflicto
de la primera etapa sobre la administracion de los bienes, el histograma correspondiente
a los tiempos que la mujer puede dedicarle a su pareja (a;,,) no es —como si ocurria en la
distribucion del ingreso— un espejo de esta primera distribucion. Es decir, el recuadro 11b
no coincide en su forma con el inverso del recuadro 11a. En el primero de estos, mas bien se
presentan dos picos: una tercera parte de las mujeres muestra atenciones hacia su pareja entre
el 20 y 40% de su tiempo, mientras otro tanto (36%) lo hace entre un 50 y 70% de su tiempo.
Aunque la diferencia no es tan amplia, el pico mas alto de esta distribucion estd conformado
por mujeres mas dedicadas a su compafiero que a si mismas.

Entre los hombres, se observa una distribucion mucho mas acentuada que la de las
mujeres en las decisiones sobre la distribucion del tiempo en la segunda etapa del juego, lo
cual obedece a que el uso de mecanismos de coercidn supone un costo muy alto que, en el
momento, no se evalua de acuerdo al supuesto de racional acotada que nos permitia crear un
velo entre la primera y segunda etapa del juego. Esto provoca que, en nuestras simulaciones,
el 37,4% de las observaciones para la variable a, ; se ubiquen entre 0,35 y 0,4. De hecho, el
80% de las observaciones se encuentran en el intervalo [0,3, 0,45 y son relativamente pocas
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(apenas el 1%) las personas de este grupo que asignan valores de am,f por encima de 0,5. En
paralelo al caso femenino, pero moviéndose en otro intervalo, el histograma para el tiempo
que el hombre le dedica a su pareja (recuadro 11f) también presenta dos picos: el 17% de los
hombres le dedica a la mujer entre una décima y una quinta parte de su tiempo libre, mientras
el mayor grupo (34%) le ofrece a ella entre la mitad y el 70% de su tiempo. Otro porcentaje
similar, que abarca el 35% de las observaciones se halla en medio de estos dos picos, es decir,
entre 0,2 y 0,5.

Si se observa el comportamiento medio en las simulaciones realizadas, la distribucion
ass — ag,, — w del tiempo femenino para cada uno de los ejercicios (en el orden usual)
es de: 76—-18—6, 60-29-11, 44—-45-11, 43—-46-11, 39-58-3 y 36—63—1, mientras que la
distribucion a,, ,, — a,,; — v es: 41-10-49, 36-19-45, 37-39-24, 34-41-25, 38—-57-5. Estas
proporciones se muestran en los recuadros 11c y 11g, respectivamente. Ademas, si se
considera Gnicamente el tiempo neto para la realizacion de esta segunda etapa, a, —w
y a,—Vv , se obtiene —al igual que sucedia con la distribucion de los recursos materiales
administrados— que las relaciones en las distribuciones del tiempo entre mujeres y
hombres son practicamente iguales de acuerdo a su perfil. De esta manera, las razones
medias dadas por a;; /(1-w) y a;,, /(1-w) en las simulaciones 1 a 6 son: 81-19, 67-33,
50-50, 49-51, 40-60 y 36—-64. En el caso de los hombres, las relaciones entre a,, ,, /(1-v)
y a,,¢/(1-v) repiten (con leves variaciones) estas mismas proporciones: 80-20, 65-35, 49—
51, 4654, 40-60 y 36—64. A partir de estas observaciones, quisiera seialar un resultado
inesperado: en aquellos casos en donde los perfiles son bajos, las personas se reservan una
parte mas significativa de su tiempo y le dedican muy poco de este a su pareja, mientras
que en los escenarios donde los perfiles son altos, la persona pondera, en primer lugar, las
atenciones hacia su pareja. Esto es inesperado por dos razones: (i) en la realidad, las mujeres
que responden a estos parametros funcionan bajo la premisa de que su propia validacion
proviene de los otros, lo que exige, inicialmente una actitud sacrificial de ellas y, por tanto,
se hubiese esperado capturar algo de este comportamiento en el modelo. Por el contrario, los
hombres que responden al parametro de la masculinidad tienden a ser —por decirlo de algun
modo— mads egoistas con su tiempo, lo que si se estaria captando dentro de los resultados del
modelo. Y, (ii) en el otro extremo, se hubiera esperado que las personas que no responden a
los estereotipos de género mostraran un balance més equitativo en la distribucion.

Aunque en este sentido el modelo no esta reproduciendo fielmente lo que se esperaba,
los resultados que se observan si tienen logica dentro del planteamiento del modelo y sugieren
dos posibles discusiones: en primer lugar, el modelo se enfoca en definir la respuesta al
condicionamiento social relativo a la administracion de los ingresos, lo que fue planteado en
su extremo dentro de la caricatura como una relacion meramente comercial. Como producto
de esto, cuando se adopta un comportamiento que responde a estos estereotipos, el afecto
pierde todo valor y, por tanto, no puede ser entregado porque no es ni valorado ni aceptado
por la otra persona. La consecuencia logica es que las personas con perfiles bajos terminan
disponiendo de una parte importante de su tiempo libre, pues su relaciéon econdmica y de
status que no exige mayor intercambio afectivo, o como decia una de l@s ultim@s personajes
de Tim Burton sobre ella y su esposo: “Do you suppose we like each other? Marriage is
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a partnership, a little tit—for—tat” (Burton: 2005). Si se quisiera captar el tiempo que es
entregado —utilizando el término de Galbraith— como criptoservidumbre, entonces habria que
incorporar dentro de las posibilidades de distribucion del tiempo femenino, @, , una cuarta
opcidn ligada positivamente a los estereotipos 1 — ¢ y 1 — . Esto conduce a la segunda
discusion y es que, en tanto solo se esta modelando el afecto que se entrega en forma positiva
(con buena fe), el resultado para las personas con perfiles mas altos sugiere una mayor tasa
de intercambio, lo que no es otra cosa que una mayor penetracion en la convivencia. Esto,
por tanto, es un resultado que, si bien no era esperado, pareciera bastante positivo: conforme
los perfiles aumentan, tanto mujeres y hombres estan dispuest@s a compartir una parte cada
vez mas importante de sus vidas y en proporciones similares. Lo anterior podria sugerir dos
puntos: la autenticidad de los perfiles altos genera un mayor intercambio y relaciones mas
profundas o compenetradas, y el intercambio de afectos podria ser creciente, es decir, si el
afecto no tiene rendimientos marginales decrecientes, el tiempo en el que esté restringido este
afecto (que siempre va a tener rendimientos decrecientes debido a su escasez) podria mostrar
estos rendimientos crecientes en el hecho de que, conforme aumentan los perfiles, aumenta la
proporcion del tiempo que las parejas deciden compartir. Sin embargo, esto ultimo se plantea
solo como hipotesis a partir de los resultados que muestran los recuadros 11lcy 11g.

En los recuadros 11d y 11f se resume la distribucion media del tiempo a partir de las
preferencias o y B. En este respecto, no hay mucho que agregar puesto que el parametro o
media el grado de preferencia para el consumo de af,f mientras 3 media la preferencia por el
consumo de a,, ,; por tanto, estos recuadros solo ilustran la relacion que ya se habia planteado
dentro de la funcion de utilidad. Las relaciones a;; — a;,, — w en la distribucion del tiempo
femenino que aparece en los intervalos definidos del recuadro 11d son: 9-78—13, 22—-67-11,
33-58-9, 42-51-7, 49—-45-6, 53—-40-7, 56-37-7, 58-32-10, 57-31-12 y 59-30-11, mientras
que las de la distribucion a,, ,, — a,; — v del recuadro 11f son: 6-68-26, 18-58-24, 27-45-28,
32-43-25, 36-39-25, 39-36-25, 42-34-24, 44-27-29, 47-29-24 y 49-27-24.
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Grafico 11:

a. Histograma del tiempo que la mujer toma para si (ary) e. Histograma del tiempo que el hombre toma para si (am,m)
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.
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Finalmente, en el grafico 12 se someten a prueba dos de las hipotesis que inicialmente
se habian planteado: (i) la existencia de un trade—off entre afecto y transferencias y (ii) la
existencia de una relacion inversa entre las transferencias y el afecto femenino. Como resulta
evidente del grafico, la primera de estas se rechaza mientras que la segunda se comprueba.
Los graficos 4 y 11a muestran que, estrictamente, las mujeres no ceden la administracion de
su ingreso para ganar afecto, sino que lo hacen para disminuir la coercion que reciben. Si
se definiera esta violencia como un afecto negativo, entonces si se estaria observando un
trade—off entre afecto y transferencias. De lo contrario, la relacion es negativa, no positiva:
se paga para eliminar un mal, no para “comprar” un bien. Ademads en el recuadro 12b, si se
comprueba que el uso de mecanismos de coercion no solo va asociado de niveles de castigo,
sino que ademas el hombre recibe menos afectos positivos de la mujer, es decir, la relacion
entre af,m y v es negativa.

Grafico 12:

GRAFICO 12:
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

Lo que permite obtener estos resultados para la etapa del juego en cuestion es la
existencia de las relaciones de intercambio entre los bienes, las cuales se resumen en la
tabla 1. Mas alla del valor especifico obtenido en cada simulacion, en realidad el interés en
estas relaciones de intercambio versa sobre el ordenamiento que suponen en cuanto a las
valoraciones asociadas a los diferentes bienes. Asi, en el escenario de la primera simulacion,
donde se valora principalmente el rol de proveedor del hombre, el bien mas cotizado es,
precisamente, el consumo que puede ser suministrado por ¢€l, seguido de su afecto, lo cual
tiene sentido desde un punto de vista econdmico porque se us6 una parte importante del
tiempo en la primera etapa, lo que hace que ahora este sea mucho mas escaso y, desde el
aspecto socioldgico, porque la transgresion de la mujer necesita, de alguna manera, ser
perdonada y este reconocimiento implica una atencidén por parte del hombre (demanda
a,). Consecuentemente, el afecto femenino es el bien con la menor valoracion relativa.
Conforme aumenta el perfil promedio de las parejas, el afecto masculino se convierte en el
bien mas valorado. Esto ocurre en los escenarios 2, 3, 4 y 5. Ademas, debe notarse que el
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ordenamiento de los escenarios 2 y 3 coinciden, en ambos, los bienes masculinos (su afecto y
el consumo que es capaz de suministrar) son mas valorados que el afecto femenino.

Tabla 1:
Relaciones de intercambio promedio relativas al
ingreso femenino en las simulaciones 1 a 6

Bien con valoraciéon | Bien con valoracién Bien con valoracion
P " 0 I n/p relativa mas alta relativa intermedia relativa mas baja
Simulacién1 | 0.038183| 0.020905| 0.036876| 0.566906| 0.547505 30:5:1’;‘; POVISIO POT | xte 16 masculino Afecto femenino
Simulacién 2 | 0.089246| 0.064312| 0.095141| 0.675968| 0.720613] |Afecto masculino ﬁ;’:ﬁi‘:’;‘" provisto por el | o to femenino
Simulacién 3 | 0.255271| 0.244245| 0.273646| 0.89256| 0.95681] |Afecto masculino Eg:qz‘izw provisto por el | o to femenino
Simulacién 4 | 0.267784| 0.29399| 0.305619| 0.961948| 1.097863] |Afecto masculino Afecto femenino E;’:]i‘:;m provisto por el
Simulacion 5 | 0.48293| 0580118 0.58819| 0.986277| 1.201248] |Afecto masculino Afecto femenino ﬁ;’;i‘:gm provisto por el
Simulacion 6 | 0.626359| 0.883945| 0.877681| 1.007137| 1.411243| |Afecto femenino Afecto masculino ﬁ;’:\i‘:;m provisto por el

Fuente: I[ICE. Elaboracion propia.

Por su parte, a partir de la simulacién 4, el consumo provisto por el hombre pasa
a ser el bien menos valorado, pues el intercambio de afectos empieza a recibir una mayor
ponderacion dentro de las funciones de utilidad, en el escenario 4 debido a la mayor variacion
sobre las preferencias oy B; y en las simulaciones 5 y 6 debido a una mayor preferencia por el
consumo del afecto de la pareja, que estd directamente vinculada al valor de los pardmetros
¢ y x- En la simulacién 6, el afecto femenino pasa a ser el bien mas valorado. Al respecto,
debe recordarse que cuando se tenia el caso ideal con parametros ¢ y y iguales a 1, la relacion
de intercambio entre los afectos era igual a 1. Ya en la simulacion 5, se empieza a observar
una tendencia a aproximar esta tasa de intercambio entre los afectos, dada por la razén p /
d, pues en este escenario, 0,99 afectos masculinos equivalen a un afecto femenino. En la
simulacion 6, esta relacion promedio ya es 1, por lo que en realidad deberia decirse que en
este ultimo caso, los tiempos que la pareja comparte tienden a ser valorados en forma similar.
Finalmente, estas relaciones de intercambio se ilustran en el grafico 13.
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Grafico 13:
Relaciones de intercambio en las situaciones de 1 a 6

Valoracién del afecto femenino en términos del ingreso Valoracién del afecto maculino en términos del ingreso
femenino (u) relativo al perfil medio de la pareja femenino (3) relativo al perfil medio de la pareja
" sim1 sim2 sim3 Xsim4 ®sim5 +sim6 5 = sim1 sim2 sim3 Xsim4 ®sim5 +sim6
"]
2.0 7 + 204

1.8 1.8

1.6 1 16
1.4 4 144
1.2 1.2

1.0 1 1.0

089 0.8
0.6 0.6
0.4 0.4 1

0.2 021

0.0 # 0.0 4

(e+x)2 (+x)/2

Valoracion del ingreso masculino en términos del ingreso
femenino (p) relativo al perfil medio de la pareja
®sim1 sim2 sim3 Xsim4 ®sim5 +sim6
20R

18

(o+x)/2
Fuente: IICE. Elaboracion propia.

La dindmica de la segunda etapa se resume en las funciones de utilidad que se
muestran en el grafico 14. Como puede observarse, el valor de las utilidades, tanto para las
mujeres como los hombres, va incrementdndose conforme aumenta el valor de los pardmetros
¢y ¥, en cada caso. No obstante, al igual que con la exposicion de resultados de la primera
simulacion, esto es lo unico que se afirmard respecto a estas funciones de utilidad, pues el
interés se centraba en poder determinar las distribuciones de bienes y tiempos a lo interno
de la familia cuando se tienen comportamientos racionales, no en observar el valor de estas
funciones, debido a que las mismas nunca son comparables entre las personas.
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Grafico 14:

a. Utilidad de las mujeres de acuerdo a su perfil b. Utilidad de los hombres de acuerdo a su perfil
en las simulaciones 1 a 6 en las simulaciones 1 a 6

®sim1 sim2 Xsim3 Xsim4 ®sim5 +sim6 U " sim1 sim2 Xsim3 Xsim4 ®sim5 +sim6
m

Fuente: IICE. Elaboracion propia.

El objetivo del modelo consistia en poder llegar a obtener dos indicadores: una
medicion del nivel de independencia econdmica de las mujeres, v, y otra sobre la participacion
de la mujer en el consumo de los bienes materiales del hogar, y. Estos se muestran en
el grafico 15. Como es de esperarse, conforme los perfiles promedios de las parejas van
incrementandose, el nivel de independencia econémica va también aumentando. Los
resultados promedios para y que se obtuvieron en las simulaciones son los siguientes:
8,2% en el escenario 1; 18,2% en el escenario 2, 45% en el 3; 43,6% en el 4; 73,7% en el 5
y 87% en el escenario 6. Lo importante en este respecto no es afirmar lo que ya de por si
parece bastante intuitivo, basicamente que las mujeres mas liberadas de los estereotipos de
género logran defender mejor su independencia econdémica, sino llamar la atencion sobre
el comportamiento que muestra la forma de la curva en el recuadro 15a. Si se observa
con detenimiento, esta curva tiene la forma de una “s” muy estilizada, de forma tal que si
se trazara una curva de 45° desde el origen la mayor desviacion de las observaciones con
respecto a la funciéon y = x se encontraria en el intervalo de valores de ¢ entre 0,2 y 0,6. Este
resultado es importante porque resume lo que ya se habia encontrado con las observaciones
sobre el nivel de transferencias y el desgaste de tiempo ocurrido para resolver el conflicto
en la primera etapa: si se retoma la idea de que, en ausencia de mecanismos de coercion las
mujeres voluntariamente cedian una fraccion (1 — ¢) de su dotacion de ingreso, entonces
las desviaciones de y con respecto a la funcion ¢ = ¢ muestran la pérdida de independencia
en que incurre la mujer debido al juego de negociaciones implicitas. Al ensancharse esta
diferencia en los valores medios y medio bajos, de nuevo, esto esta apuntando a la existencia
de una mayor tension en esta poblacion para resolver el conflicto de la administracion del
ingreso femenino. Por otra parte, si por encima de valores de ¢ de 0,6, dicha diferencia
de nuevo empieza a disminuir, esto pareciera sugerir la existencia de un punto de quiebre
de esta acumulacion de tension: hacia los extremos, las convicciones y politicas sexuales
estan demasiado definidas como para generar desviaciones muy amplias con respecto a los
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niveles de independencia econémica que las mujeres asumen que les corresponde, pero en los
casos en donde las mujeres tienen una posicion de politica sexual intermedia, este traslape
de discursos genera una mayor tension que es resuelta mediante una mayor cesion de sus
recursos. En otras palabras, las mujeres atrapadas en medio de los estereotipos sexuales
finalmente terminan siendo relativamente mucho mas dependientes de lo que originalmente
estaban dispuestas a ser.

Grafico 15:

a. Nivel de independencia femenina (y) de acuerdo a b. Participacién de la mujer en el consumo familiar (y)
su perfil en las simulaciones 1 a 6 de acuerdo a su perfil en las simulaciones 1 a 6
®sim1 sim2 sim3 Xsim4 ®sim5 +sim6 1} " sim1 sim2 sim3 Xsim4 ®sim5 +sim6

1.0
0.9
0.8 q
0.7 4
0.6 q
0.5
0.4 4
0.3
0.2 4

0.1 /'{
0.0 # .

Fuente: IICE. Elaboracion propia.

En el grafico 15b, se muestra la participacion de la mujer en el consumo familiar,
y. En este grafico hay tres puntos que resaltar: (i) en tanto el modelo exagera las relaciones
de pareja suponiendo un interés meramente egoista en ellas, el resultado de esto es que
conforme aumenta el perfil femenino, cae su participacion en el consumo porque el
interés en la relacion se va desplazando hacia los bienes inmateriales —el afecto—y ella va
procurando subsistir por su propia cuenta, pero como se partia de que existia una brecha
salarial, entonces el consumo final de la mujer va disminuyendo hasta llegar a ser igual a la
participacion del ingreso femenino en el hogar cuando ¢ es 1. (ii) No obstante lo anterior,
es precisamente por este supuesto de egoismo que logra ejemplificarse el comportamiento
mas extremo de los estereotipos. Como resultado de esto —y este también fue un producto
inesperado del modelo— en el grafico 15b se encuentra sugerido un esbozo de la idea del
consumo vicario de Veblen, quien sostenia que una de las contradicciones en las sociedades
modernas consistia en mantener a las mujeres como objetos de exhibicion y despliegue
del poder adquisitivo de su hogar en lugar de reconocerles su condicién de igual frente al
hombre. En este caso, observamos que las mujeres que mas responden al estereotipo de la
feminidad son mujeres consumistas, por lo que, de alguna forma estarian asumiendo el rol de
ser este objeto de consumo exhibicionista. Y, (iii) en el caso de la simulacion 4, donde se dejo
variar arbitrariamente el valor de los parametros a y B, las observaciones aun mantienen la
tendencia decreciente en el valor de y pero con una mayor variabilidad: conforme el valor de
a disminuye, su participacion en el consumo se incrementa.
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Por ultimo, quisiera sefialar que el modelo fue disefiado desde un inicio para observar
las distribuciones relativas de bienes a lo interno del hogar, no las distribuciones absolutas,
para excluir la posibilidad de construir argumentos que pudiesen reforzar el prejuicio de que
las mujeres en mejor posicidn econdmica escapan a estas dinamicas sexuales. Sin embargo,
si considero importante hacer un sefialamiento sobre la riqueza, pero no absoluta ni entre
los hogares, sino sobre la riqueza inicial relativa entre la pareja. Cuando se dividen las
observaciones en dos grupos de acuerdo a quién es la parte que mas provee de recursos al
hogar, se obtiene un resultado interesante: en promedio, las mujeres que aportan mas del 50%
de los ingresos del hogar superan en independencia econémica a las mujeres que aportan
menos de la mitad de los recursos. Mientras en el primero de estos grupos el valor medio
de y es de 48,3% en el segundo lo es de 45,9% y sus medianas difieren atin mas: las mujeres
con una mayor participacion en el ingreso familiar poseen una mediana de 0,54 mientras la
mediana de las mujeres con menor participacion en el ingreso es de 0,45. Sin embargo, la
participacion en el consumo familiar, y, no varia significativamente entre estos grupos, en
promedio, ambos grupos de mujeres consumen alrededor de la mitad del ingreso familiar.
Por tanto, un cierre de la brecha salarial podria dotar a la mujer de una mayor independencia
econdmica, lo que significa darle poder a la mujer para administrar sus propios recursos, sin
que la distribucion del consumo a lo interno del hogar perjudique gravemente al hombre.

Grafico 16:

a. Nivel de independencia femenina (y) de acuerdo a b. Participacion de la mujer en el consumo familiar (y)
su aporte al ingreso familiar en las simulaciones 1 a 6 de acuerdo a su aporte al ingreso familiar

’ ’ . : ) _ en las simulaciones 1a 6
® sim2 sim3 sim4 Xsim5 ®sim6 +sim7

w u sim2 sim3 sim4 Xsim5 ®sim6 +sim7
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Vi Vi
Fuente: IICE. Elaboracion propia.

En sintesis, las mujeres que mas independencia econdmica pierden durante estos
juegos de negociaciones implicitas son aquellas mujeres con perfiles medios y medios bajos
porque son quienes presentan mayores tensiones de tipo ideoldgico a la hora de resolver
el conflicto (aunque quienes tienen perfiles mas bajos son quienes reciben mayor coercion
por parte de su pareja), lo que sugiere la posibilidad de genera un quiebre en la conducta
de estas mujeres mediante programas educativos que les refuercen el rompimiento con
los estereotipos sexuales. Y, paralelamente a esto, seria deseable dotar a la mujer de mas
poder de negociacion a través de una mayor equidad en la dotacion de los recursos con que
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cuenta. Por tanto, el salto hacia una mayor independencia econdmica debe darse trabajando
en generar —o acelerar— un quiebre en la asimilacion de los estereotipos de género en esta
poblacién intermedia, pues resultaria mucho mas efectivo lograr mediante politicas —es decir,
exogenamente— influir positivamente sobre quienes tienen mas problemas para resolver el
conflicto. Desde otro punto de vista, el trabajo que exigiria el grupo de mujeres con perfiles
inferiores es mucho mas complejo, porque no sélo implica romper con una visiéon de mundo
que esta fuertemente arraigada, sino con niveles de violencia que superan con creces el
analisis meramente econdmico que se esta resaltando en este trabajo.



6. MODELO 2: OPTIMIZACION SUBJETIVA

Como ya se menciono, el abordaje desde la economia computacional permite generar
simulaciones sobre un comportamiento especifico a partir, no de la optimizacion estratégica,
sino mediante la optimizacion subjetiva. Esto implica asumir una definicion mucho mas
flexible —e, incluso, si se quiere realista— de la racionalidad econémica, pues no se espera
que l@s agentes individuales sean capaces de realizar complejos calculos para jugar con la
mejor estrategia posible en todo momento, sino que se supone que se hace una escogencia a
partir de las diferentes opciones con que se cuenta y de ciertos determinantes institucionales.
Quienes favorecen este método de estudio aducen que esto resulta mas proximo a la forma
en que las personas efectivamente toman sus decisiones. Asimismo, la utilidad mas evidente
de este tipo de modelos computacionales es la simplicidad de los modelos generados: como
se vera, no es necesario plantear complejos problemas de maximizacion del bienestar, sino
simplemente definir cudl es el objetivo que se desea alcanzar y las reglas a partir de las
cuales se reacciona para intentar conseguir dicho logro. De igual forma, el resultado de las
interacciones no se deriva matematicamente —como si se hace desde la teoria neoclasica—,
sino que depende de las diferentes decisiones que se hayan tomado conforme el juego se va
desenvolviendo. Esto implica que si se reproduce un mismo juego no necesariamente se va
a desarrollar de la misma forma en cada una de las repeticiones. Asi, en una forma mucho
mas simple se logra comprobar la consistencia de los argumentos que se esbozan, en este
caso, los argumentos que explicarian conforme a la sexuacion de los ingresos, la pérdida de
independencia femenina.

No obstante —y esto también se ilustrara con el ejemplo sobre la “sexuacion del
dinero”—, lo anterior es el principal resultado que se obtiene de la simulacién: el mayor
objetivo consiste en poder reproducir virtualmente un comportamiento que se estaria
observando en la realidad. Idealmente, este comportamiento deberia calibrarse contra datos
veridicos, aunque en ausencia de estos datos (como ocurre en este caso), el ejercicio es
igualmente valido en tanto logra reproducir ese resultado que se esperaba. Mas alld de esto,
la aproximacion desde la economia computacional en cuanto a las posibilidades de analisis
son mas limitadas que si se usa, por ejemplo, una aproximacion neoclésica, pues el objetivo
consiste en observar el desarrollo del mundo virtual a partir de un nimero escaso de casos. A
pesar de esto, resulta interesante, en cuanto novedoso, mostrar una aplicacién de este método.
Esto es lo que se muestra a continuacion.

6.2 Programacion del modelo

A continuacion se especifica la forma que se le dio al juego abordando exclusivamente
la perspectiva de la economia evolucionaria. En esta seccion se presenta la programacion
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de una posible version computacional del desarrollo del juego de poder explicado por Coria.
Por facilidad, se irdn presentando las reglas que fueron definidas para desarrollar el juego,
intercalando en los recuadros grises los comandos y procedimientos correspondientes en
el programa creado. Con el fin de mostrar el paralelismo con respecto al primer modelo
presentado, se intentard, dentro de lo posible, utilizar los mismos simbolos para referirse a
algunos conceptos, parametros o variables.

En este caso, se ha creado un juego con dos participantes: una mujer y un hombre.
El juego consiste en distribuir tanto el ingreso como el tiempo libre que las personas pueden
dedicarse. Inicialmente, cada una de las partes posee el porcentaje del ingreso familiar que
es responsable de generar. Asi, si la mujer y el hombre poseen el mismo ingreso, cada un@
iniciard el juego con ingresos equivalentes a 50, si el hombre genera el 70% del ingreso
familiar, entonces la mujer tendré una asignacion inicial de 30 ingresos y el hombre de
70. Cada unidad de participacion en el ingreso familiar estd representada por un billete.
Si es aportado por la mujer, se muestra como un billete color verde y si es generado por el
hombre, aparece de color lima. Hacia el lado izquierdo de la interfaz se muestra un grafico
que registra, para cada repeticion del juego, el nivel de transferencias que la mujer le ofrece
al hombre, t, asi como los porcentajes de ingresos que cada un@ administra, donde yf—
t es el ingreso efectivamente administrado por la mujer y y,+t, el ingreso administrado por
el hombre. Al respecto, es importante recalcar que como no se resuelve matematicamente
un problema de optimizacion, sino que se definen objetivos y reglas de comportamiento,
puede restringirse la dindmica para observar unicamente la distribucion de los ingresos, sin
necesidad —como si se hizo en el modelo anterior— de especificar algiin problema en cuanto a
la distribucion de los consumos. Ya esto supone una forma mucho maés simple de modelar la
dindmica de negociacion sobre el control de ingresos.

Ademas de los ingresos, cada persona tiene que decidir cuanto tiempo dedicarse
a si misma y a su pareja. Al igual que en el modelo anterior esta distribucion del tiempo
libre se entiende como una aproximacion al afecto que se ofrece. El icono con el que se ha
asociado cada unidad de tiempo disponible es el de un corazén. Para cada repeticion del
juego, cada persona inicia con la totalidad de su tiempo libre, por tanto, cada parte cuenta
con 100 corazones. Cada 1% del tiempo disponible de la mujer equivale a un corazon celeste,
mientras que cada 1% del tiempo del hombre se muestra como un corazon violeta. En el
grafico hacia la izquierda y abajo de la pantalla se va registrando, para cada juego, el valor
de: (1) la dedicacion que la mujer tiene para si, af,f, y (i1) para el hombre, a;,,, (iii) la cantidad
de tiempo que invierte la mujer castigando cuando se le intenta inhibir para obligarla a ceder
mas ingreso, w, (iv) el tiempo que el hombre le dedica a la mujer, a,,;, y (v) el que se dedica
a si mismo, a,, ,, y el tiempo que utiliza ejerciendo mecanismos de coercion para inducir a la
mujer a que le transfiera la administracion de su ingreso, V.

Con el fin de representar graficamente la distribucion en cuanto a ingresos y tiempo
que se va dando a lo largo del tiempo a lo interno de la pareja, el espacio de la interfaz se
ha dividido en dos: el lado derecho —que aparece en celeste— corresponde al de la mujer,
mientras que el izquierdo —de color violeta— corresponde al del hombre. Por tanto, los activos
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que en un momento dado aparezcan en el lado derecho estan a disposicion de la mujer,
mientras aquellos a la izquierda lo estan del hombre. Al igual que en el modelo anterior,
existe un grado de interiorizacion de los estereotipos de género, medidos en escala de 0 a 100,
donde 0 representa la absoluta asimilacion del estereotipo. El grado en que la mujer asimila
estos estereotipos se representa en el valor del parametro ¢ y el del hombre, en el valor de y.
El juego sigue la siguiente secuencia:

» Cada agente tiene objetivos que desea cumplir:

¢ La mujer quisiera al menos tener a unidades de tiempo para ella, recibir 100—
a atenciones de su pareja y controlar una fraccion ¢/100 de los ingresos que ella
originalmente genera.

¢ El hombre quisiera al menos tener 3 unidades de tiempo para él, recibir 100—f
atenciones de su pareja y controlar una fraccion 100—y de los ingresos familiares.

* La primera movida de cada juego le corresponde a la mujer, quien debe decidir el
nivel de ingresos que quisiera transferirle a su pareja, t.

* El hombre evalua el nivel de transferencias y decide si coerciona a la mujer para
intentar inducirla a que le transfiera mayores ingresos en el futuro (decide el valor de v).
» La mujer decide si responde a esta estrategia castigando al hombre con w.

* Sobre el tiempo que le resta después de haber decidido sobre v, el hombre determina
cual es la dedicacion de tiempo que va a asignarle a cada parte, es decir, define el valor
dea,fya,,

* La mujer asigna, igualmente, la distribucion de su tiempo entre a;;y a;,,.

Las reglas que se definieron para poder programar esta estructura de juego se
muestran a continuacion:

e Se definen los elementos del juego, conformados por los ingresos, el tiempo
disponible de la mujer (a,) y el tiempo disponible del hombre (a,,).

breed [incomes income]
breed [afs af]
breed [ams am]

* Se definen las variables globales del juego:

* La cuenta de las repeticiones del juego.

 El valor del parametro sobre el estereotipo de lo femenino, ¢.

* El valor del parametro sobre el estereotipo de lo masculino, .

* El valor del tiempo que la mujer quisiera mantener para si, a.

* El valor del tiempo que el hombre quisiera mantener para si, f3.

* Las variables asociadas a las distribuciones del tiempo: a;, 8¢, @ Y e
* El nivel utilizado en mecanismos de coercion por parte del hombre, v.
 El nivel de castigo con que responde la mujer a v, w.
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El nivel de transferencias, t.

El ingreso administrado por la mujer, y;—t.

El ingreso que la mujer espera administrar, exp—y—t.

* El ingreso administrado por el hombre, y,, + t.

El ingreso que el hombre espera administrar, exp—y,,+t.

°

globals [games phi xi alpha beta aff afm amm amf v w t yf—t exp—yf—t ym+t exp—ym-+t]

* Se crea el escenario inicial. Esto incluye dividir la pantalla en dos para especificar
el espacio del tablero de cada jugador@ y mostrar asi las distribuciones que se estan
generando en cada momento. El espacio correspondiente a cada agente se reconoce
por el color celeste de la mujer y violeta del hombre, asi como las figuras de una mujer
y un hombre ubicadas en el extremo de cada mitad de la vista del juego. Asimismo, se
dota a cada agente del porcentaje del ingreso familiar que es responsable de generar y
de un total de 100 unidades de tiempo. Ademas, se crean los perfiles para cada agente
asignando aleatoriamente valores a los parametros ¢, ¥, o y B, lo que a su vez permite
definir los objetivos sobre cudnto ingreso administrar y cudntas atenciones se esperan
recibir.

to setup
clear—all
ask patches with [pxcor > 0] [set pcolor 98]
ask patches with [pxcor < 0] [set pcolor 118]
ask patch 16 O [sprout 1 [
set shape "person female"
set size 3
set color sky]]
ask patch —16 0 [sprout 1 [
set shape "person male"
set size 3
set color violet]]
create—incomes 100
ask incomes [
set shape "dollar bill"
set size 1.5]
ask n—of Yf incomes [
set color green
setxy ((random 15) + 2) ((random 16) + 1)]
ask incomes—at 0 0 [
set color lime
setxy ((random —15) — 2) ((random 16) + 1)]
create—afs 100
ask afs [
set shape "suit heart"
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set size 1
set color sky
setxy ((random 15) + 2) ((random —16) — 1)]
create—ams 100
ask ams [
set shape "suit heart"
set size 1
set color violet
setxy ((random —15) — 2) ((random —16) — 1)]
set phi random 101
set xi random 101
set alpha random 101
set beta random 101
set games 0
set exp—yf—t round(0.01 * phi * YY)
set exp—ym-+t (100 — xi)
set t round(0.01 * (100 — phi) * YY)
set yf—t Yf—t
set ym+t 100 — YT+t
setv 0
setw 0
set aff random 101
while [aff < alpha] [set aff random 101]
set afm 100 — aff
set amm random 101
while [amm < beta] [set amm random 101]
set amf 100 — amm
do—plots
end

* La ejecucion del juego se realiza hasta un numero definido de repeticiones, en
este caso 100. Para esto se debe llevar la cuenta de las rondas que se han efectuado.
Ademas, si bien l@s agentes recuerdan el resultado del ultimo juego y, como se vera,
determinan sus estrategias considerando este ultimo resultado, cada repeticion del
juego inicia con las mismas dotaciones. Es decir, al inicio de cada ronda cada agente
recibe su dotacion de ingreso y tiempo para administrar.

to go
if games > 100 [stop]
set games games + 1
ask incomes with [color = green] [setxy ((random 15) + 2) ((random 16) + 1)]
ask incomes with [color = lime] [setxy ((random —15) — 2) ((random 16) + 1)]
ask afs [

set color sky
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setxy ((random 15) + 2) ((random —16) — 1)]
ask ams [

set color violet
setxy ((random —15) — 2) ((random —16) — 1)]

* La primera movida del juego le corresponde a la mujer, quien debe decidir sobre el
valor de las transferencias que va a efectuar. Para esto, ella cuenta con tres estrategias
posibles:

* Si obtuvo la cantidad de atenciones de su pareja y logré administrar al menos el
ingreso que ella deseaba controlar, mantiene la misma estrategia del pasado, fijando el
valor de transferencias igual al del periodo anterior.

* Si obtuvo la cantidad de atenciones de su pareja que esperaba pero a costa de
administrar un ingreso inferior al deseado, disminuye el valor de las transferencias en
1 con una probabilidad 0,01¢. De lo contrario, continta ofreciendo el mismo nivel de
transferencias del periodo anterior.

* Si no se logrd alcanzar ninguno de los dos objetivos, se aumenta el valor de
las transferencias en 1 con probabilidad de 1 — 0,01¢9. De lo contrario, continta
ofreciendo el mismo nivel de transferencias del periodo anterior.

Una vez que la mujer ha decidido mantener, incrementar o disminuir el nivel de
transferencias, se recalcula el valor para las transferencias y los porcentajes de ingreso
que cada un@ administra.

if (amf — v >= 100 — alpha) and (yf-t >= exp—yf-t) [
ask n—of t incomes with [color = green] [setxy (— xcor) ycor]
]
if (amf — v >= 100 — alpha) and (yf—t < exp—yf-t) [
ifelse random 101 <= phi
[ask n—of (t — 1) incomes with [color = green] [setxy (— xcor) ycor]]
[ask n—of t incomes with [color = green] [setxy (— xcor) ycor]]
]
if (amf— v < 100 — alpha) [
ifelse random 101 <= (100 — phi) and (count incomes with [color = green] >=t + 1)
[ask n—of (t + 1) incomes with [color = green] [setxy (— xcor) ycor]]
[ask n—of t incomes with [color = green] [setxy (— xcor) ycor]]
]
set t count incomes with [color = green and xcor < 0]
set yf—t count incomes with [color = green and xcor > 0]
set ym+t count incomes with [color = lime] + t

* Definido el valor de t, le corresponde al hombre decidir si aumenta, disminuye
o mantiene el uso de mecanismos de coercion. Las reglas en este caso son las
siguientes:

* Si obtuvo al menos el ingreso que esperaba, puede mantener el mismo nivel de v
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anterior o disminuirlo en una unidad con una probabilidad de 0,01y.
* Si, por el contrario, no logré el control que deseaba sobre el ingreso familiar, puede
incrementar el uso de estrategias coercitivas con probabilidad 1 — 0,01y.

if (ym+t >= exp—ym+t) and (v > 0) [
ifelse random 101 <=xiand v> 1
[ask n—of (v — 1) ams [set color grey setxy (— xcor) ycor]]
[ask n—of v ams [set color grey setxy (— xcor) ycor]]
]
if (ym+t < exp—ym-+t) [
ifelse random 101 <= (100 — xi) and (100 >=v + 1)
[ask n—of (v + 1) ams [set color grey setxy (— xcor) ycor]]
[ask n—of v ams [set color grey setxy (— xcor) ycor]]

]

set v count ams with [color = grey and xcor > 0]

» Ante valores positivos de v, la mujer puede responder castigando (w) al hombre,
aunque no necesariamente siempre que v sea positivo habra valores positivos de
w. Se supondra que la mujer castiga dependiendo de cuanto logre romper con los
estereotipos femeninos, por tanto, sdlo penalizard con una probabilidad 0,01¢.
Ademas, castigara con mayor fuerza si el perfil es mas alto (probabilidad 0,01¢) y
tenderd a amoldarse a la situacion y responder cada vez menos si el perfil es bajo
(probabilidad 1 — 0,01¢). También se podra castigar como un mecanismo oculto para
intentar conseguir sus objetivos en juegos subsiguientes.

ifv>0]
if random 101 <= phi [
ifelse random 101 <= phi
[ask n—of (w + 1) afs [set color grey setxy (— xcor) ycor]]
[ifelse random 101 <= 100 — phi and w > 0
[ask n—of (w — 1) afs [set color grey setxy (— xcor) ycor]]
[ask n—of w afs [set color grey setxy (— xcor) ycor]]

]
1]
if v=0 and yf-t <exp—yf-t [
if random 101 <= phi [
ask n—of (random 25) afs [set color grey setxy (— xcor) ycor]

]
]

set w count afs with [color = grey and xcor < 0]

* Le corresponde ahora al hombre distribuir su tiempo: cuenta con 100—v unidades de
tiempo para dedicarle a su pareja o a si mismo, es decir, debe asignar a, ;y a,, . Para
esto aplica las siguientes reglas:
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* Si logré administrar el ingreso que deseaba utilizando coercidon, compensa esto
ultimo aumentando en 1 sus atenciones hacia su pareja con probabilidad 0,01y.

* Si a pesar de haber utilizado mecanismos de coercion para inducir a la mujer a ceder
su ingreso no logra administrar la fraccion del ingreso familiar que estimaba, mas
bien tenderd a restarle dedicacion a su pareja. Esto se acentlia para quienes tienen
perfiles bajos, por tanto, se asume que ocurre con probabilidad 1-0,01y.

* Para los otros casos, se mantiene el valor de am,f anterior.

* En caso de que no sea posible aplicar alguna de las reglas anteriores debido a que lo
que resta de tiempo disponible resulta muy escaso, entonces se procede a repartir el
tiempo de acuerdo a las preferencias: el hombre se deja para si una fraccion 0,018 y le
da a la mujer el tiempo restante.

ifelse count ams with [xcor < 0 and color = violet] >=amf + 1 |
ifelse v >= 0 and (ym+t >= exp—ym+t)
[ifelse random 101 <= xi
[ask n—of (amf + 1) ams with [xcor < 0 and color = violet] [setxy (- xcor) ycor]]
[ask n—of amf ams with [xcor < 0 and color = violet] [setxy (— xcor) ycor]]
]
[ifelse v > 0 and ym+t < exp—ym+t and amf > 0
[if random 101 <= 100 — xi [ask n—of (amf — 1) ams with [xcor < 0 and color =
violet] [setxy (— xcor) ycor]]]
[ask n—of amf ams with [xcor < 0 and color = violet] [setxy (— xcor) ycor]]

]
]

[let j count ams with [xcor < 0 and color = violet] — round(beta * 0.01 * (100 — v))
ask n—of j ams with [xcor < 0 and color = violet] [setxy (— xcor) ycor]
]

set amf count ams with [xcor > 0 and color = violet]

set amm count ams with [xcor < 0 and color = violet]

* Ahora le corresponde a la mujer distribuir su tiempo libre asignando valores para
af,f y af,m. Ella cuenta con 100—w unidades de tiempo que reparte de acuerdo a las
siguientes reglas:

* Si logré alcanzar el afecto e ingreso deseados, recompensa —con probabilidad
0,01¢— al hombre aumentando en 1 el tiempo que le dedica a este.

* Si fracasé en su cometido, le resta 1 al afecto que le da al hombre con probabilidad
1-0,01¢.

* En todas las otras situaciones, decide mantener af,m igual al valor de la ronda anterior.
* Si el tiempo disponible, 100 — w, fuera insuficiente para seguir alguna de las
reglas anteriores, entonces repartird su tiempo proporcionalmente de acuerdo a sus
preferencias: se deja una fraccion 0,01a y le ofrece al hombre 1 — 0,01a.

ifelse count afs with [xcor > 0 and color = sky] >=afm + 1 [
ifelse (amf — v >= 100 — alpha) and (yf-t >= exp—yf-t)



Laura Blanco

[ifelse random 101 <= phi
[ask n—of (afm + 1) afs with [xcor > 0 and color = sky] [setxy (— xcor) ycor]]
[ask n—of afm afs with [xcor > 0 and color = sky] [setxy (- xcor) ycor]]
]
[ifelse (amf — v < 100 — alpha) and yf-t < exp—yf-t and afm > 0
[if random 101 <= 100 — phi [ask n—of (afm — 1) afs with [xcor > 0 and color = sky]
[setxy (- xcor) ycor]]]
[ask n—of afm afs with [xcor > 0 and color = sky] [setxy (- xcor) ycor]]

]

]
[let i count afs with [xcor > 0 and color = sky] — round(alpha * 0.01 * (100 — w))

ask n—of 1 afs with [xcor > 0 and color = sky] [setxy (- xcor) ycor]
]

set aff count afs with [xcor > 0 and color = sky]

set afm count afs with [xcor < 0 and color = sky]

* Finalmente, se grafican los valores parat, y;—t, y,, +t, W, asp, @, V, 8505 Q1o

do—plots
end

to do—plots
set—current—plot "ingresos"
set—current—plot—pen "t"
plott

set—current—plot—pen "yf—t"
plot yf—t
set—current—plot—pen "ym+t"
plot ym+t

set—current—plot "tiempo en actividades"
set—current—plot—pen "w"
plot w

set—current—plot—pen "aff"
plot aff
set—current—plot—pen "afm"
plot afm
set—current—plot—pen "v"
plot v

set—current—plot—pen "amm"
plot amm
set—current—plot—pen "amf"
plot amf

end



7. RESULTADOS DEL. MODELO 2

Como se especificd anteriormente, este tipo de enfoque permite observar como se van
desarrollando diferentes resultados para los juegos que se plantean, de forma tal que se genera,
mediante las simulaciones, estudios de casos. En esta ocasion, se han obtenido 25 casos con 100
repeticiones del juego en cada uno de ellos en los que las condiciones iniciales son generadas en
forma completamente aleatoria. Adicionalmente, se ha especificado las condiciones para poder
generar los casos extremos, aquellos en que los perfiles son 100 y 0. Al igual que en el modelo
de optimizacion estratégica, se ha fijado la participacion del ingreso femenino en el ingreso
familiar en un 43%, pero contrario al primer modelo, no existe ninguna restriccion para formar
las parejas. Los resultados para cada uno de estos ejercicios se muestran en el anexo. En esta
seccion, se hara referencia a las principales observaciones que se han obtenido de estos. Como
se detallo en el apartado anterior, el programa creado permite, a partir de reglas simples, obtener
una dinamica para determinar la distribucion de ingresos y tiempo en la pareja. La vista en el
monitor cuando se corre el modelo es como se observa en la figura 1.

Figura 1:
Vistas de la interfaz del modelo 2
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.
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Para los casos extremos, es decir, cuando las parejas tienen perfiles en los que asumen
por completo (p = x = 0) o se oponen (¢ = = 100) a los estereotipos de género, el resultado
final en la vista es el que se muestra en la figura 2. Los resultados a lo largo de todas las
repeticiones para estos dos casos se muestran en los graficos 17 y 18.

Figura 2:
Vista del modelo 2 cuando los casos son extremos
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.
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Grafico 17:
Comportamiento de las variables cuando se responde a los estereotipos (¢=x= 0)
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.
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Grafico 18:
Comportamiento de las variables cuando se responde a los estereotipos (¢=x= 0)
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

Como puede observarse, cuando se responde por completo a los estereotipos de
género, la mujer termina por ceder la totalidad de su ingreso, de forma tal que el hombre es
el tnico administrador de los activos familiares. Esto se observa en los graficos 17a y 17b.
Por el contrario, cuando no se responde a estos estereotipos, no se dan transferencias de la
mujer al hombre, por lo que cada parte administra el ingreso que genera individualmente
(gréficos 18a y 18b). En ambos casos, para cuando se ha repetido el juego un centenar de
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veces, las partes han alcanzado sus objetivos en cuanto al porcentaje del ingreso familiar que
deseaban administrar y, en ninguno de los dos casos, hubo necesidad de utilizar mecanismos
de coercion, dado que en el escenario en que el hombre deseaba administrar mas ingreso del
que este proveia en el hogar, su pareja se lo cedia voluntariamente. Esta es una diferencia
importante con respecto al modelo anterior, en donde en el caso de que y fuera igual a 0,
siempre iba a haber valores positivos de v, asociados al despliegue de poder masculino.

En cuanto a la distribucion de tiempos, en el primer escenario, no se cumplen todas
las expectativas, mientras que en el segundo si. Para ambos casos, se fijo el valor de los
parametros o y B en 50. No obstante, la pareja cuyos perfiles son iguales a 0, no logro
alcanzar una distribucion entre el tiempo que cada quien se dedica para si y para su pareja en
una relacion de 50—-50. Esta pareja presenta un comportamiento mas bien egoista en el que
cada persona dedica 4/5 partes de su tiempo a si misma y apenas 1/5 para su pareja. Por el
contrario, la pareja cuyos perfiles son iguales a 100, logra, a partir del periodo 49 alcanzar
esta distribucidon equitativa en sus tiempos libres. Por tanto, mientras la pareja que no
responde a los estereotipos de género logra todas las seis metas, su opuesta apenas alcanza
cuatro de los seis objetivos.

En medio de estos casos extremos, se encuentran las 25 parejas cuya asignacion de
parametros fue dada aleatoriamente por el programa. Esta aleatoriedad implica que, en
muchas ocasiones, se den combinaciones de perfiles que no se esperarian ordinariamente,
siendo los casos mas extremos los de las parejas 11 y 16, donde las combinaciones de los
perfiles ¢ y x son de 95-0 y 93-2. Esta incompatibilidad en los perfiles al dejar que sean
asignados sin ningun tipo de restriccion o criterio de emparejamiento (como si ocurria en el
primer modelo) dificulta la consecucion de las metas por parte de 1@s agentes. Al respecto,
es importante resaltar tres conclusiones:

* En todos los casos se dan transferencias de ingresos de la mujer al hombre.

» Ninguna de las 25 parejas logra conseguir las seis metas.

* La mujer sanciona mas retirando afecto (disminuyendo el valor de af,m) que
utilizando castigos (valores positivos para w).

Ademas, estas 25 observaciones pueden dividirse en tres grupos: (i) aquellas en donde
el valor de las transferencias inicial se mantuvo constante, de forma tal que lo que se intentaba
ajustar era la distribucion de los tiempos y corresponde a las parejas 1, 4, 5, 12, 15, 17, 19, 21 y
24, (ii) el grupo de parejas en donde la mujer decidi6 castigar la no consecucion de sus metas
retirandole por completo sus atenciones a su pareja (af,m = 0), formado por los duos 2, 6, 8,
10, 11, 14, 16, 18 y 23 y (iii) el grupo de parejas que intentaba acomodar ambas decisiones de
distribucion de ingresos y tiempos, correspondiente a los pares 3, 7, 9, 13, 20, 22 y 25.

Tal y como ya se menciond, en las 25 parejas se observan transferencias positivas de
la mujer al hombre. Inicialmente, estas van de 1 a 38, pero al repetir los juegos un centenar
de veces, el rango de transferencias entre las 25 parejas se amplia de 1 a 43. Cuando las
transferencias varian entre el inicio y final de las repeticiones, es para incrementarlas, pues
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no se observo ningun resultado en donde estas fueran inferiores a las iniciales. Sin embargo,
en el proceso de satisfacer las metas si hubo ocasiones en que estas transferencias disminuian
por algunos periodos. En el grafico 19 se ilustra el comportamiento de la distribuciéon
de los ingresos para las parejas 12, 10 y 2, con el fin de ejemplificar las tendencias de
comportamiento observadas en diferentes grupos de parejas.
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Grafico 19:
Ejemplos sobre el comportamiento en las decisiones de distribucion de ingresos
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Como puede observarse, la pareja 12 mantuvo su nivel de transferencias en 25 a lo largo
de todas las repeticiones del juego, con lo que el hombre administré siempre el 82% del ingreso
familiar. Este es el comportamiento que se observa también para las parejas 1, 4, 5, 15, 17, 19,
21 y 24, aunque evidentemente con diferentes valores para t. En otro grupo de parejas, mas
bien las transferencias muestran un comportamiento creciente. Este es el caso de la pareja 10:
inicialmente, la mujer renunciaba a la mitad de su ingreso, pero progresivamente va cediéndolo,
hasta que en el periodo 45 el hombre se convierte en el nico administrador del ingreso familiar.
Finalmente, un tercer grupo es ilustrado por la pareja 2. En este caso, se ensaya incrementar
el nivel de transferencias, pero al no lograr obtener todos los objetivos se va devolviendo la
estrategia hasta que se acaba con el mismo nivel de transferencias inicial.

Grafico 20:
Ejemplos sobre el comportamiento en las decisiones del distribucion del tiempo feminino
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.

En cuanto al comportamiento de la distribucion del tiempo de las mujeres, puede
observarse cuatro tipos diferentes de casos, los cuales se ilustran en el grafico 20: en
el primero de ellos (pareja 17), la proporcién en la administracion de los tiempos se va
invirtiendo, de forma tal que, conforme se repite el juego, la mujer le va ofreciendo una mayor
parte de su tiempo a su pareja. En el segundo grupo (ejemplificado por el comportamiento



82 Laura Blanco

de la pareja 6), si bien se utiliza en algunos periodos sanciones directas —i.e. hay valores
positivos de w—, la mujer rapidamente decide dedicar todo su tiempo para si misma como
castigo indirecto al hombre por no lograr sus metas. En el tercer grupo (pareja 11), se utiliza
en forma ciclica los castigos directos, de forma tal que estos ocupan una parte importante
del tiempo de la mujer. Y, finalmente, en el cuarto grupo (pareja 15), se logra alcanzar un
equilibrio en la asignacion del tiempo femenino, tal que una parte la dedica la mujer para si
misma y otra la comparte con su pareja.

Grifico 21:
Ejemplos sobre el comportamiento en las decisiones del distribucion del tiempo
masculino
a. Distribucién en la ini ion del tiempo fe i b. Distribucién en la inistracion del tiempo fe
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Fuente: IICE. Elaboracion propia.
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Los hombres, por su parte, presentan cinco patrones diferentes. Cada uno de estos
se ilustra en el grafico 21. En el primer patron —como el de la pareja 3—, la proporcion del
tiempo masculino dedicado a la mujer y al hombre se va invirtiendo, por lo que el hombre
le va ofreciendo cada vez mas de su tiempo a su pareja. En el segundo patron (pareja 1), el
hombre mas bien va mostrando un comportamiento egoista, al punto en que hacia el final
del juego, consume todo su tiempo en si mismo. En el tercer grupo (pareja 14), el hombre no
solo consume una parte importante de su tiempo en si mismo, sino que ademas recurre al uso
de mecanismos de coercion para inducir a su pareja a que le ofrezca mayores transferencias.
Este uso de v se caracteriza porque logra estabilizarse a partir de un punto. El cuarto patron
(como el de la pareja 11) se caracteriza porque la violencia se va utilizando en forma creciente
sin llegar a estabilizarse. Y, finalmente, en el quinto patrén de comportamiento las variables
alcanzan un valor y se estabilizan en él, como es el caso en la pareja 8.

Por ultimo, haciendo un recuento del cumplimiento de las metas se tiene que, para el
caso de las mujeres, 11 de ellas (5, 6, 8, 9, 10, 11, 14, 16, 19, 21 y 22) apenas logran cumplir
uno de sus objetivos; otras 11 (1, 2, 3, 4, 12, 13, 17, 18, 20, 24 y 25) alcanzan dos de sus
objetivos y solo 3 (7, 15 y 23) concretan sus tres metas. Contrariamente, ninguno de los
hombres logra cumplir todos sus objetivos e, incluso, los 2 de ellos que tenian el perfil mas
incompatible con el de su pareja (el 11 y 16) no alcanzan ni una sola de sus metas. De los
restantes 23, 14 logran cumplir una meta (1, 2, 5, 6, 7, 8, 9, 10, 12, 17, 20, 23,24 y 25) y 9
alcanzan dos (3, 4, 13, 14, 15, 18, 19, 21 y 22).



8. CONCLUSIONES

En esta investigacion se quiso abordar una discusion social haciendo uso del
instrumental y el discurso econémico con el fin de ilustrar como este Gltimo puede resultar
util para ahondar en temas que tradicionalmente no son asociados con la economia pero que,
en la practica, se encuentran estrechamente vinculados con las decisiones que las personas
toman con respecto a su riqueza y patrones de consumo. Aqui se ha hecho un esfuerzo
por traducir a un lenguaje econdmico una teoria particular, como lo es la de la “sexuaciéon
del dinero”, que pretende explicar como algunas relaciones de pareja pueden terminar por
mantener sumida a una mujer en un nivel de dependencia econdmica aun cuando esta posea
ingresos por su cuenta. Este resultado se ha derivado a partir de procesos de optimizacion.
Este proceso se logra ain cuando las personas se hallen en un escenario de racionalidad
acotada, es decir, aun cuando no se cuente con la prevision de un autdémata, las personas son
capaces de tomar sus decisiones con base en aquello que les permite mejorar su situacion.
Esto ha sido asi intencionalmente porque ha permitido mostrar como un acto racional el que
una mujer ceda la administracion del ingreso y, principalmente, sefialar las condiciones que la
conducen a este resultado. Evidentemente, desde una aplicacion politica, una quisiera poder
alterar estas condiciones iniciales para romper con este mecanismo de dependencia.

De esta forma, se presentd un juego en dos etapas con racionalidad acotada segun el
cual, en la primera etapa, el hombre debia determinar si utilizaba su tiempo en estrategias
ocultas que indujeran a la mujer a cederle parte de su ingreso para su administracion y asi
mejorar la forma en que se percibia a si mismo. Ella, por su parte, debia decidir sobre cuanto
ingreso transferirle a su pareja tal que le permitiera alcanzar la mejor autopercepcion posible
con respecto a la tenencia de recursos. En la segunda etapa, la negociacion a lo interno de la
pareja se hacia abiertamente mediante el intercambio de bienes de consumo — materiales o
afectivos —y el objetivo de ambas partes consistia en maximizar una funcion de utilidad a partir
del consumo de estos bienes. Otro supuesto importante en esta ocasion consistié en suponer
que l@s agentes eran completamente egoistas. Este modelo, aiin con sus limitaciones, permitid
derivar, a partir de las diferentes simulaciones, las siguientes conclusiones:

* Las mujeres mas expuestas a los mecanismos de coercion terminan transfiriendo
mas recursos.

* Las mujeres que se encuentran atrapadas entre seguir el estereotipo de la feminidad
y liberarse de este son quienes finalmente terminan cediendo una fraccion mas
importante de su ingreso para aliviar su culpa.

» Estas tltimas también son quienes deben invertir una porcion mas importante de su
tiempo en hacer valer su derecho a administrar su ingreso.

* Lavaloracion de la riqueza aparece ligada a la no respuesta a los estereotipos de género.
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» Las preferencias por el consumo de bienes determinan, como es de esperarse, el
intercambio entre los bienes materiales e inmateriales.

* Bajo mecanismos racionales de toma de decisiones, mujeres y hombres con perfiles
similares tienden a comportarse también en forma similar.

* Personas con perfiles altos tienden a convivir en forma mas intensiva.

» Las mujeres que mas asimilan el estereotipo de la feminidad son también las mas
consumistas.

» Las mujeres que tienen una mayor participacion en el ingreso de su hogar, tienden a
mantener niveles de independencia —aunque no de consumo— superiores a los de sus pares.
* Finalmente, las mujeres no ceden su ingreso para “comprar” afecto, sino que lo
hacen para evitar la coercion.

* Y, los hombres que recurren a estas estrategias ocultas de dominacion terminan por
recibir menos afecto de su pareja.

Evidentemente, este modelo puede mejorarse o modificarse en mas de un sentido. En
primer lugar, seria interesante replantearlo asumiendo exclusivamente la postura neoclasica,
de forma tal que el juego tuviese, ahora si, absoluta racionalidad y prevision, de forma tal que
l@s agentes pudieran anticipar las estrategias y etapas dentro del mismo juego y la evolucion
de los parametros en el tiempo. Su resolucion consistiria entonces en encontrar el equilibrio
de Nash al ir resolviendo hacia atras para cada etapa del juego dinamico. Esto, sin embargo,
requeriria de un instrumental matematico més avanzado asi como un software mas complejo
al que se utilizd en esta oportunidad y un planteamiento estrictamente dentro del marco de
la teoria de juegos. Una segunda variacion consiste en replantear el modelo para observar
valores absolutos y no solo distribuciones porcentuales en caso de que se tuviese interés en
estudiar el comportamiento con diferentes estratos de ingresos y disponibilidad de tiempo en
el hogar. Una tercera mejora del modelo consistiria en relajar el supuesto egoista e incorporar
funciones de utilidad altruistas. Esto seria conveniente porque el altruismo podria permitir
observar patrones de mayor equidad en las distribuciones de los bienes materiales cuando
los perfiles son altos (recuérdese que esta era una exageracion del modelo). Asimismo, seria
conveniente intentar captar el comportamiento de criptoservidumbre y de entrega relativo a la
distribucién del tiempo femenino (sobre la variable af,m) que quedo excluido en este modelo
porque no se contemplo la posibilidad de entregar tiempo como respuesta a los estereotipos
sexuales. Incluso dentro del modelo que se propuso, es posible seguir introduciendo
variaciones sobre las reglas de comportamiento o sobre los pardmetros iniciales para
obtener mas observaciones. Otra opcion, dentro del mainstream consiste en intentar validar
empiricamente las relaciones de poder en la pareja estudiando algunos puntos particulares
de “la sexuacion del dinero”, tales como los patrones de consumo y medios de pago de las
mujeres contra variables sociales e institucionales, o el uso de tarjetas adicionales por parte
de ellas en donde el titular es un hombre.

En oposicién al primer modelo, se presentd ademés una segunda interpretacion
de “la sexuacion del dinero” en la que se hace uso, no de la racionalidad estratégica, sino
de la racionalidad subjetiva. Esto permitié mostrar una aproximacioén desde la economia
evolucionaria, con todo y sus limitaciones: el mayor aporte consiste en poder reproducir
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un comportamiento a partir de reglas simples, pero esto implica que el andlisis que se
deriva de este es muy limitado, pues se restringe a la identificacion de la emergencia de
patrones a partir de las observaciones. La introduccion de reglas, en lugar de un proceso
de optimizacion, permitié simplificar el problema, al punto en que se excluy6 del modelo
las decisiones posteriores sobre la distribucion del consumo y es posible observar mas
directamente la dinamica en la asignacion del ingreso a lo interno de la pareja.
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